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Ж.Богетич, главный экономист Всемирного банка по России

Ведущий. Ежегодный конгресс национального бизнеса, собравшийся под лозунгом «Пора  предпринимать», начинает свою работу. Слово для открытия Конгресса — 2008 предоставляется руководителю Центрального исполнительного комитета всероссийской политической партии «Единая Россия» Андрею Юрьевичу Воробьеву и председателю общероссийской общественной организации «Деловая Россия» Борису Юрьевичу Титову.

Борис Титов. Добрый день, уважаемые дамы и господа, уважаемые коллеги. Мы рады видеть вас на четвертом Конгрессе национального бизнеса, который проводим уже четвертый год подряд. Мы проводим конгресс в особое время:  в рамках реализации «Стратегии «2020» страна начала переход к новой инновационной модели развития экономики. И для нас, предпринимателей, которые работают в основном в несырьевом, перерабатывающем секторе российской экономики, открываются огромные перспективы, огромные возможности. Вот об этом и будем мы говорить на конгрессе, название которого — «Пора предпринимать». Так мы назвали конгресс и акцию, которая проходила по всей стране и в рамках которой было подписано шестнадцать отраслевых и двадцать пять региональных соглашений. Этот процесс нам предстоит завершить подписанием общей программы действий с лидирующей политической силой нашей страны — партией «Единая Россия». Мы рады вас видеть. Мы уверены, что наш конгресс пройдет успешно, и считаем, что сегодня пришло время делать дело, развивать бизнес — пора предпринимать. 

Андрей Воробьев.  Уважаемые коллеги, дорогие друзья, действительно, вот уже четыре года подряд наша площадка не теряет своей актуальности. Конгресс национального бизнеса всегда обсуждает самые острые, самые актуальные проблемы во взаимоотношениях власти и бизнеса. Наши пути развития, наши амбициозные цели — как их реализовать? Мы живем с вами в глобальном мире — в мире чрезвычайно конкурентном — и здесь добиться успеха в одиночку практически невозможно. Только предпринимая командные действия, только сообща, понимая друг друга, основываясь на взаимном доверии и четком понимании целей — куда идет страна, куда идет бизнес каждого здесь присутствующего, мы уверены, можно добиться успеха. У нашего конгресса всегда была, и, я уверен, останется одна великолепная особенность — мы говорим не только о достижениях, мы говорим не только о новациях, которые используем в нашем отечественном бизнесе, но и остро обсуждаем проблемы: развитие инфраструктуры, формирование инвестиционного фонда, венчурные капиталы, особые экономические зоны — это все темы предыдущих деловых конгрессов. Новизна и уникальность сегодняшнего мероприятия заключается в том, как сказал Борис, что здесь будет заключено шестнадцать отраслевых соглашений. Мы очень тщательно, очень подробно и профессионально вместе — единороссы и бизнес — хотим разобраться в проблемах, которые стоят на пути нашего поступательного движения. И я уверен, что, как и впредь, у нас все получится. Я желаю участникам сегодняшнего мероприятия хорошего настроения, оптимизма и плодотворного сотрудничества. Разрешите четвертый Конгресс национального бизнеса считать открытым. 

Ведущий. Мы приглашаем заместителя начальника Управления Президента Российской Федерации по внутренней политике Островского Михаила Владимировича. 

Михаил Островский. Уважаемые участники и гости конгресса, разрешите огласить приветствие Президента Российской Федерации: «Приветствую участников и гостей конгресса. Ваш авторитетный форум по традиции объединил представителей деловых кругов, органов государственной власти, общественных и научных организаций. Вам предстоит обсудить актуальные вопросы участия бизнеса в реализации долгосрочной стратегии развития России, повышения его социальной ответственности. От эффективного решения этих задач во многом зависит дальнейший подъем отечественной экономики, укрепление ее конкурентоспособности, продвижение общественно значимых программ. Рассчитываю, что ваша встреча позволит обменяться позитивным опытом, а выработанные рекомендации и предложения будут востребованы на практике. Желаю вам плодотворного общения, реализации намеченных планов и всего самого доброго. Президент Российской Федерации Дмитрий Анатольевич Медведев».

Ведущий. Мы приглашаем на сцену Председателя Государственной Думы Федерального собрания Российской Федерации, председателя Высшего Совета всероссийской политической партии «Единая Россия» Бориса Вячеславовича Грызлова.

Борис Грызлов. Уважаемые коллеги, разрешите поприветствовать вас — участников четвертого ежегодного Конгресса национального бизнеса. Наш конгресс проходит всего через несколько дней после финала чемпионата Европы по футболу. Его главный итог — прорыв России в элиту мирового футбола. Теперь мы не просто уверены, что можем побеждать, теперь мы побеждаем. Еще многое предстоит сделать, чтобы закрепить результаты. Эйфории нет, но победы — удивительно красивые и сильные — уже есть. Все это в полной мере относится к экономике и бизнесу. Так же как футбольным командам абсолютному большинству предприятий пришлось пережить два тяжелейших десятилетия. Для кого-то из них они стали периодом реформ, для кого-то становлением с нуля. Было много проблем, порой тяжелейших ошибок, но Россия выстояла и сумела построить собственную рыночную экономику. И сегодня мы можем конкурировать с самыми именитыми соперниками как на футбольных полях, так и на глобальных рынках. У нас пока не так много игроков и компаний мирового уровня, и именно поэтому мы собрались сегодня здесь. Нельзя приказать человеку стать гениальным нападающим. Нужно создать условия миллионам, чтобы играть и тренироваться. И точно также мы должны создать для миллионов людей и фирм условия для предпринимательства и  новаторства. 

Решение этой задачи в рамках «Стратегии «2020» — наша с вами задача. За прошедшие годы страна действительно изменилась. Напомню, в 2000 году весь валовой внутренний продукт России составил всего семь и три десятых триллиона рублей. В прошлом году он составил примерно тридцать три триллиона рублей. Рост произошел в четыре с половиной раза. Экономика России теперь измеряется триллионами долларов, и уже в силу этого можно говорить об ее вхождении в число глобальных игроков. Тем более, что тенденция роста экономики и ее международного веса несомненно будет продолжена. Важно, что рост обусловлен не только развитием сырьевого сектора. Так, экспорт по самой технически сложной и наукоемкой статье «Машины, оборудование и транспортные средства» за эти же годы вырос в долларовом выражении более чем вдвое. В прошлом году он составил без малого двадцать миллиардов. В 2000 году это было девять миллиардов долларов. Могут возразить, что импорт машин и оборудования рос гораздо быстрее экспорта, но это и естественно. В основных отраслях России предстоит увеличить производительность труда в четыре раза. Сделать это можно исключительно при условии внедрения новых технологий, модернизации действующих производств. И без использования иностранного опыта, без импорта здесь не обойтись. Мы поощряли и будем поощрять приобретение технологических решений и не производимого в стране оборудования. И на этом, например, фоне произошедшее за семь лет увеличение импорта вычислительных блоков и их компонентов более чем в двенадцать раз вовсе не выглядит чрезмерным. 

Уже есть примеры того, как российские предприятия, чтобы получить доступ к нужным ноу-хау, просто покупают  иностранные заводы. Такие инвестиции, направленные на развитие отечественной индустрии, заслуживают поддержки. Мы будем стимулировать технологическую модернизацию и на законодательном уровне, в частности, планируется ввести новую систему налогообложения нефтепродуктов: чем глубже переработка, чем выше качество и экологическая безопасность моторного топлива, тем ниже должны быть акцизы. Предстоит и создание механизмов, стимулирующих ресурсо- и энергосбережение, а также повышение экологической эффективности. К 2020 году энергоемкость ВВП экономики необходимо снизить практически в два раза. 

Я только что говорил об импорте технологий. Безусловно, импорт нужен, но, разумеется, мы будем развивать и способствовать внедрению в практику отечественных разработок. У России сильные научные и инженерные школы. Важно научиться использовать это преимущество в рамках рыночной экономики, капитализировать нематериальные активы. В частности, для этого мы планируем принять находящиеся сейчас на рассмотрении Государственной Думой проекты о передаче технологии и о патентных поверенных. В целом можно констатировать, что рост экономики России стал одновременно и солидной основой, и результатом развития национального бизнеса. Практически аналогично росту ВВП почти в пять раз увеличился сальдированный финансовый результат в экономике. В 2007 году он составил пять целых семь десятых триллиона рублей, индекс RTS за тот период вырос в шестнадцать раз. Таким образом, росла и прибыль, и стоимость отечественных предприятий. Сегодня в распоряжении капитанов отечественного бизнеса, быть может, не суперсовременный лайнер, но уже большой и надежный корабль экономики, корабль, который уверенно держит курс и переносит качку мирового финансового кризиса. Это результат нашего совместного труда за прошедшие годы. Взятый курс может и должен быть продолжен. Это цель партии «Единая Россия», но вместе с тем, накопленные ресурсы позволяют нам ставить и новые задачи, а уже существующие решать на качественно более высоком уровне. Главная задача в экономике — диверсифицировать ее на основе развития инноваций и высоких технологий, подчеркну, сохраняя при этом макроэкономическую стабильность. 

Реализация энерго-сырьевого сценария развития, наблюдающаяся до сих пор — фактор, безусловно, негативный. Он тянет нас назад, и это не просто слова. Если в целом по экономике рост производительности труда составил в 2006 году шесть процентов, то в секторе, связанном  с добычей полезных ископаемых, лишь немногим более двух процентов. В феврале, выступая на расширенном заседании Госсовета, посвященном долгосрочной стратегии развития страны, лидер нашей партии Владимир Путин отметил: «Мы пока лишь фрагментарно занимаемся модернизацией экономики». Вывод очевиден: теперь, имея в руках все возможности, мы должны переходить к широкому развитию. Добиться его можно исключительно за счет создания стимулов роста экономики в целом, иными словами поощряя предпринимательство и новации. Главный вопрос — как этого добиться?

Здесь есть о чем говорить. Мы хорошо знаем, какие вопросы ставят бизнесмены, и не просто отдельные представители, а в целом предпринимательское сообщество. Оно формируется; мы его видим и готовы вести диалог. Это абсолютно необходимый для развития России шаг к подлинному общественно-государственному партнерству, ведь предпринимательское сообщество — самая активная часть общества. В перспективе, полагаю, нам предстоит выйти на создание своего рода инновационного союза, где с участием исполнительной власти, Государственной Думы, «Единой России» будут прорабатываться конкретные решения, направленные на развитие экономики и ее инновационной составляющей. Хочу особо затронуть здесь вопрос об инфляции. Без ее ограничения говорить о макроэкономической стабильности бессмысленно. Мы обсуждали данный вопрос на встрече нашей фракции с председателем Правительства Владимиром Путиным. Упоминались различные инструменты решения данной задачи. Вы знаете, в мировой практике применяют порой диаметрально противоположные рецепты. Основа нашей позиции, и мы убеждены, что она имеет основания, заключается в следующем. Мы считаем неправильным бороться с инфляцией в ущерб росту экономики, чрезмерно закручивать гайки и затягивать пояса, замораживая расходы, в том числе и социальные. Но в равной степени нельзя допускать и рост необоснованных расходов. Просто разбазаривая деньги, стимулировать рост невозможно, и это очевидно. Обсуждения на форуме в Санкт-Петербурге и на недавнем экономическом семинаре «Единой России» показали, что многих экспертов и предпринимателей по-прежнему волнует вопрос об участии государства в экономике. Наша точка зрения проста: государство должно заниматься тем, что кроме него сделать никто пока не может, а делать надо. 

Надо поднимать авиапром, просто потому, что права потерять его Россия нам не давала. Надо строить дорогие, даже если такое строительство идет не до конца эффективно, ведь потери от плачевного состояния дорожной сети — три-шесть процентов ВВП в год. И эти потери гораздо больше, чем потери от неэффективного развития инфраструктуры. Надо реализовывать крупные проекты, имеющие, помимо экономического,  и социальное значение, будь то подготовка Олимпиады  в Сочи или развитие Дальнего Востока. Надо, наконец, осуществлять индикативное планирование, позволяющее бизнесу строить долгосрочные инвестиционные планы. В перспективе продолжится поддержка государством приоритетных отраслей. Однако убежден, что она должна осуществляться в первую очередь там, где существуют четкие  долгосрочные программы развития, отраслевые стратегии с конкретными итоговыми и промежуточными результатами. Их выполнение должно быть предметом регулярного мониторинга. Так, выделяя миллиарды рублей на судостроение, мы четко понимаем, что стратегия развития отечественной судостроительной промышленности подразумевает конкретные параметры увеличения производства: к 2010 году оно должно увеличиться более чем в полтора раза, к 2015 — в два и два десятых раза, к 2020 году —  в три и одну десятую раза, к 2030 году — в четыре и три десятых раза. Формирование таких отраслевых стратегий, поддержка приоритетных направлений — задача, которую необходимо решать уже сегодня. И в этом контексте считаю очень важной работу по подготовке отраслевых соглашений между партией и представителями предпринимательского сообщества. Данную задачу можно и нужно решать сообща. 

Отмечу, содействуя выполнению отраслевых стратегий крупнейших проектов в качестве одной из основных задач, мы рассматриваем обеспечение заказами широкого круга предприятий. Тем самым бизнес получает реальный стимул для развития собственного производства. Приведу пример. В строительстве юго-западных очистных сооружений в Петербурге приняли участие сразу восемьсот пятьдесят шесть частных компаний, а ведь это не такой крупный проект — его стоимость составила сто тридцать миллионов евро. Сегодня же у нас на повестке дня отраслевые стратегии и проекты с объемами инвестиций, которые больше даже не в разы, а на один, два порядка. Так, в случае с Олимпиадой в Сочи, идет речь более чем о трехстах миллиардах рублей. Урал промышленный и Урал полярный требуют порядка шестиста миллиардов рублей инвестиций, причем порядка двух третьих из них будут частными. То есть речь идет в полном смысле о частно-государственном партнерстве, а заказы получат тысячи предприятий и заводов со всей страны. Помимо дефицита автомобильных и железных дорог предприятия в своей деятельности сталкиваются и с другими ограничениями. К сожалению, наибольшая нагрузка ложится на тех, кто делает самое нужное дело: модернизирует или открывает новые производственные мощности. Чрезвычайно дорого стоит присоединение к энергоинфраструктуре, и это еще полбеды. Настоящая беда в том, что такая дороговизна доступна лишь меньшинству, большинству отказывают вовсе. В прошлом году, на данным Минэкономразвития, было отклонено шестьдесят процентов заявок малых предприятий. 

Эту проблему невозможно решить одномоментно, но, в принципе, решение есть, в частности речь идет о создании технопарков с уже существующей инфраструктурой. Такой опыт есть в ряде регионов. На их территории малые предприятия могут на разумных условиях получить офисные и производственные помещения, подключиться к энергетическим и коммунальным сетям. Убежден, что создание технопарков стало бы значимым шагом на пути развития как малого бизнеса, так и сектора высоких технологий. Для решения подобной задачи необходимо участие самого бизнеса, усилия региональных властей, бюджетные вливания. Нужно создавать соответствующие инфраструктуры, либо модернизировать уже существующие площадки, перепрофилируя предприятия. И это хорошее направление для нашей совместной работы. 

Формирование стимулов для широкого развития экономики невозможно без снижения уровня коррупции и административных барьеров. Эти две проблемы связаны между собой столь тесно, что часто являются двумя сторонами одной медали. В ближайшие месяцы должен быть утвержден широкомасштабный план противодействия коррупции. Он предусматривает, в частности, модернизацию законодательной и нормативной базы. Это чрезвычайно важно именно с точки зрения решения проблемы административных барьеров, ведь здесь огромный комплекс вопросов, регулирующих взаимоотношения бизнеса с контролирующими органами. Каждый из них, на первый взгляд, невелик, но вместе они вырастают в проблему поистине национального масштаба. В итоге общие затраты малых предприятий на разного рода контрольные и проверочные процедуры превышают десять процентов их выручки. Астрономические с точки зрения экономики издержки предприятий на контрольные процедуры, преодоление административных барьеров — это проблема не только самого бизнеса, ведь, в конечном счете, все это закладывается в цены, создавая инфляционное давление. И здесь снижение, а в некоторых случаях полная ликвидация административных ограничений, способно дать существенный эффект, например, для сельхозпроизводителей речь может идти об организации так называемых ярмарок выходного дня или продажи с колес. И я думаю, что те регионы, которые уже внедряют такой процесс, имеют позитивный опыт оздоровления ситуации на рынках. В этой ситуации считаю, что никаких проверок принципиально быть не должно. Прямо связан с темой административных бартеров и вопрос снижения налоговой нагрузки. 

Часто негативным фактором для бизнеса служат даже не размеры налоговых платежей, а качество администрирования. Здесь предстоит многое сделать. Речь идет, например, о предоставлении малыми предприятиями отчетности не чаще одного раза в год. Тем не менее, проблема размера ставок также имеет место, поэтому снижение налоговой нагрузки продолжится. Это и освобождение от налогов средств, направляемых на образование сотрудников, и меры поддержки НИОКР, и, конечно, повышение налогооблагаемого минимума при расчете ставки НДПИ на нефть с девяти до пятнадцати долларов за баррель. Имеет смысл проанализировать и возможность увеличения порога, ограничивающего применение упрощенной системы налогообложения. В рамках стратегии развития страны до  2020 года перед Россией стоят важнейшие задачи. Решать их придется всему обществу, в том числе и государству, и бизнесу, иначе говоря нам с вами. Это налагает большую ответственность, но и успех будет общим. Бизнес выиграл от роста России последних восьми лет. Убежден, в предстоящие двенадцать лет, если мы  с вами будем работать эффективно, он выиграет еще больше. Желаю вам всяческих успехов.

Ведущий. Слово предоставляется помощнику Президента Российской Федерации Аркадию Владимировичу Дворковичу. 

Аркадий Дворкович. Доброе утро, уважаемые коллеги, нам действительно есть, чем гордиться: и в спорте, и в экономике, и в социальном развитии. Но гордость за достигнутое, действительно многое, что было достигнуто, не должна затмевать главного  — перед нами стоит еще больше проблем, чем мы имеем достижений, нам надо сделать еще намного больше, работа на будущее является сейчас безусловным приоритетом и безусловной целью деятельности власти, безусловным мотивом деятельности всех, кто работает, и кто сегодня здесь присутствует. Я в интернете вычитал удивительную фразу, которая очень точно отражает то, что у нас сегодня происходит после футбольного матча с Испанией: «Как можно объяснить, что для русских четвертьфинал — это уже много, а полуфинал — это еще мало?» Мы действительно в полуфинале, мы еще не дошли до финала и мы еще не выиграли, но мы добились многого, и на этой базе — на базе того, что уже достигнуто, на базе накопленных ресурсов, на базе принятых законов, на базе доверия, которое сегодня сформировалось к власти и во многом уже и к бизнесу — мы можем добиться серьезного прорыва вперед. Надо работать, надо предпринимать, и, прежде всего, по тем направлениями, по которым сегодня уже есть согласие, которое у вас перед глазами: институты, инфраструктура, инновации, инвестиции — естественно, прилагая к этому и пятый элемент, о котором говорит Президент Российской Федерации, — интеллект. Но Россия сегодня — открытая страна, и наша открытость дает нам значительные преимущества, значительно более высокий потенциал роста в будущем, но одновременно создает и существенные риски для будущего развития. 

Прошло время, когда многое было дешево, когда многое давалось легко, когда можно было достигать результатов за счет использования того, что было сделано до нас, что было создано на протяжении десятилетий. Сегодня многое в мире стало дороже. И мы уже не будем, видимо, в ближайшие десятилетия жить в дешевом мире. И это означает, что на первый план, по сравнению с предыдущим периодом, выходит не объем использованных ресурсов, а эффективность их использования. И речь, прежде всего, естественно, идет о труде людей, о том, насколько эффективно затрачивается каждая минута времени, каждое усилие каждого конкретного человека. И приоритетом в экономической политике государства должно стать создание условий для значительного кратного роста производительности труда, о чем уже говорилось руководителями государства. И одновременно для кратного повышения эффективности использования всех остальных ресурсов, прежде всего, энергетических ресурсов. Богатства, которые для России являются безусловным благом, тем не менее, не должны создавать иллюзий относительно возможности использования этих богатств неэффективным образом. И с этой точки зрения важно то, что поставлены четкие цели, то, что поставлена цель повышения энергоэффективности российской экономики на сорок процентов до  2020 года. Если кому-то кажется, что эта цель недостаточно амбициозна, могу только сказать, что ни одна страна в мире такого же размера, как Россия, не достигала таких показателей на протяжении последних лет. И только сегодня наиболее продвинутые в технологическом плане страны ставят перед собой подобные цели. Это вызов для всех нас — вызов для общества, вызов для государственных органов, вызов для бизнеса — сделать так, чтобы наша эффективность стала существенно выше. 

Прежде всего, нам надо сделать так, чтобы проекты, связанные с повышением производительности труда, с повышением энергоэффективности на всех уровнях стали выгодными. Речь идет о действиях каждого предприятия, каждой компании, каждого человеке на своем конкретном месте, о том, что при принятии любого решения, бизнес решения, решения о повседневном поведении, о потреблении, в том числе, о стиле жизни, каждый должны чувствовать, что государство, общество всеми имеющимися инструментами делают все возможное, чтобы эффективное поведение было более выгодно, чем неэффективное. Сегодня это еще не так. Сегодня гораздо проще задействовать экстенсивным образом все те ресурсы, которые есть. И проекты, связанные с повышением эффективности, зачастую еще не стали выгодными, прежде всего, для бизнеса.  Это видно по характеру инвестиций, по структуре инвестиций, которые сегодня наблюдаются в экономике. И с этой точки зрения также и любое действие государства должно рассматриваться как инвестиции в будущее, как реализация инвестиционного проекта, направленного на совершение прорыва, включая то, о чем сейчас в частности говорилось в выступлении председателя Государственной думы — меры, связанные с реформированием налоговой системы. И об этом говорили уже и наши коллеги в Минэкономразвития. Снижение НДС, любое другое действие в налоговой системе должно рассматриваться как инвестиционный проект с довольно неплохими показателями окупаемости и рентабельности. Это окупится, мы уверены, и это наиболее конструктивная позиция, которая может быть сегодня у государства. И это окупится постольку, поскольку бизнес откликнется на это своими действиями по повышению эффективности производства, росту производительности труда. И чем энергичнее будут действия государства и бизнеса в этом направлении, тем быстрее  наступит срок окупаемости, и тем меньше будут инфляционные риски, тем меньше будут риски, связанные с состоянием финансовой системы и бюджетной системы в частности. 

Сегодня, с нашей точки зрения, недостаточно, а, может быть, даже и бессмысленно говорить только о взаимоотношениях государства и бизнеса. И государство,  и  бизнес должны помнить, что самое важное — это не их теплые (или холодные) взаимные отношения, как это зачастую бывает, а их положение — и государственных органов, и каждого конкретного чиновника и бизнесмена — перед законами,  которые имеют безусловную власть над нашими действиями, законами, которые принимаются демократическим путем от имени граждан. И, конечно, это наше с вами положение перед всеми гражданами России — перед гражданами, являющимися одновременно и основным нашим капиталом, который приведет нас к успеху, и нашими акционерами, перед которыми нам придется отчитываться, уже в самом скором времени. Мы должны сформировать ясную стратегию, которая была бы поддержана всеми гражданами России, которые верят в успех России, и достичь успеха, и отчитаться после этого перед нашими гражданами. Спасибо.

Ведущий. Аркадий Владимирович, можно вас пригласить? Мы начинаем дискуссионную панель, и Аркадий Владимирович любезно согласился ее модерировать. А пока я хотел бы предоставить слово Сергею Геннадьевичу Борисову — президенту Общероссийской общественной организации среднего и малого предпринимательства «Опора России». Вот только недавно на парламентских слушаниях мы говорили о том, что малому бизнесу дают слово всегда после большого. Вот сегодня мы хотим эту традицию нарушить. 

Сергей Борисов.  Уважаемые участники конгресса, девиз сегодняшнего мероприятия — «Пора предпринимать». Это призыв или упрек? Это относится к бизнесу, гражданам, а, может быть, к власти всех уровней, может быть, к той категории чиновников, которые будут высвобождаться по мере совершенствования всей государственной системы регулирования экономики? Надеюсь, что конгресс даст сегодня ответ на эти и на многие другие вопросы. Почему у нас один из самых низких уровней предпринимательской активности, например, в мире? И это при нашем-то голоде на предпринимательство, который мы проявляли долгие годы плановой экономики. Только пять процентов населения России участвуют в создании новых компаний. Для сравнения в Австралии, Хорватии, Латвии — десять процентов. А, может быть, у тех, кто последние пятнадцать лет пытался предпринимать, руки отбиты? Поборами, рутинной бюрократией, барьерами и чудовищным равнодушием к людям, которые не стояли в очереди за пособиями, а брали клетчатые сумки и шли в условиях тотального дефицита за границу за товаром, брали на себя риски за возрождение практически разрушенных экономически фабрик и заводов, кто начал выпекать хлеб по собственным рецептам, а не по стандарту советского хлебозавода? А, может быть, предпринимать — это действовать, как Борис Вячеславович Грызлов два дня назад, когда стало известно об угрозе для пятидесяти процентов малых предприятий России в результате втихую протащенного законопроекта, по которому годовой оборот для плательщиков единого налога на вмененный доход мог стать не более двенадцати миллионов рублей в год? Представьте себе, кто знает, что такое единый налог на вмененный доход — это значит конец этой категории предпринимательства. Спасибо большое, Борис Вячеславович, за оперативность и принципиальность, за те действия, которые Вы предприняли в эти два дня. 

Возможно, вчерашний пример Игоря Ивановича Шувалова, проявившего волю и характер в отстаивании уведомительного порядка открытия бизнеса вместо разрешительного, станет образцом для тех действий, которые должны предпринимать государственные служащие, если они хотят видеть нашу страну процветающей, конкурентоспособной, вместо того, чтобы набивать собственные карманы. Мы вправе ожидать, что в ответ на предпринятые Президентом Российской Федерации меры по ликвидации административных барьеров малый бизнес предпримет шаги по дальнейшей консолидации, в саморегулировании и  повышении ответственности. Но ответственности не навязанной, а осознанной, в ходе усиления конкуренции, которой нам явно не хватает. У нас откровенно мало конкуренции. Если будет больше субъектов предпринимательства, малого, среднего бизнеса, поверьте, будет больше ожесточенных боев за кадры, за социальное благополучие, за прозрачность бизнеса, за эффективность. Мы много говорим об инновациях, даже начинаем заговаривать это слово, замусоливать, что называется, его. Не пора ли предпринимать решительные действия, прежде всего, резко повышая спрос на инновации?  Я убежден, что спрос является чуть ли не ключевым словом в борьбе за инновации. Через государственный заказ, через крупные предприятия, которые должны наконец-то понять,  что в одиночку за одним забором работать уже неэффективно. И если собственных инноваций маловато, пора объявить поход за мировыми мозгами, за мировыми мыслями, как это когда-то сделали американцы, которые собирали со всего мира самые лучшие умы. Может быть, поучиться у наших китайских товарищей, которые эффективно впитывают все самое прогрессивное во всем мире? И подобные технологии пойдут туда, где есть спрос. Проблема утечки мозгов существует, если имеет место отсутствие должного спроса, поэтому убежден, что нам пора отказаться от складывания, «скирдования» зеленой массы за рубежом, а пора конвертировать эту зеленую массу в скупку умов и новых технологий. 

И, наконец, последнее. Нам всем пора предпринимать все возможные меры, чтобы быть порядочными по отношению друг к другу: на каждом предприятии,  в отношении между конкурентами, не подставлять друг друга, не тянуть одеяло на себя и быть честными, прежде всего, по отношению к себе, и, убежден, у нас все получится. Спасибо.

Аркадий Дворкович. Спасибо. Слово предоставляется президенту Российского союза промышленников и предпринимателей Александру Николаевичу Шохину.

Александр Шохин. Уважаемые коллеги, я хотел бы поприветствовать от имени Российского союза промышленников и предпринимателей всех участников нашего конгресса. Я говорю «нашего», поскольку мы идем к тому, что этот конгресс становится действительно общим для ведущих бизнес объединений страны и ведущей политической силы страны — партии «Единая Россия». У государства и бизнеса единое понимание целей социально-экономического развития — это сильная инновационная экономика, базирующаяся на высоком уровне благосостояния граждан и предпринимательском духе. Россия стала уже во многом глобальным игроком, но, действительно, нельзя идти вперед с повернутой назад головой, и мы должны все сделать для того, чтобы сегодняшнее место России в глобальной экономике существенным образом изменить. Если оценивать положение России в мире, в мировой экономике по рейтингами ведущих российских компаний, в таком рейтинге, как, например, FT-500, то мы увидим, что в нем представлены тринадцать российских компаний. Это, прежде всего, нефть и газ — пять компаний, банковская система — две компании, электроэнергетика, вчера почившая в бозе РАО ЕЭС России, металлургия — три компании, телекоммуникационный сектор — две компании. Образ, честно говоря, не слишком благоприятный: энергетика, металлургия, полугосударственные банки. Исключение, пожалуй, составляет телекоммуникационный сектор. Этот сектор развивался практически с нуля (он не является наследием советской экономики) и в условиях достаточно жесткой конкуренции, которая, к сожалению, не всегда свойственна другим секторам экономики. 

В то же время в инновационных секторах позиции России достаточно слабые: фармацевтика и биотехнология, компьютерный бизнес, химическая промышленность, автомобилестроение, электронное оборудование, машиностроение и даже аэрокосмическая,  авиационная и оборонная индустрия — это сектора, которые не представлены в ведущих рейтингах. Ситуация меняется лишь, если брать рейтинг по Восточной Европе: здесь сразу шестьдесят две российских компании из ста ведущих компаний Восточной Европы занимают ведущие позиции, но опять-таки на добычу полезных ископаемых и ТЭК приходится существенная  часть. Здесь я бы тоже к футбольным аналогиям перешел. Мы вышли в полуфинал чемпионата Европы, и, действительно, на европейских площадках у нас показатели лучше, но нам надо выходить из группы на мировом чемпионате, может быть, доходить и до финала. Время до Южной Африки чуть меньше, чем до 2020 года, поэтому у экономики есть больший запас времени и возможностей сделать это. Самое главное — вот из этих цифр сделать правильный вывод. Не нужно ориентироваться на мобилизационный путь развития, то есть не нужно искусственно укрупнять компании. Корейские компании, как известно, из мотора экономического и инновационного роста в шестидесятые и семидесятые годы превратились в тормоз модернизации республики Южная Корея в девяностые годы. Не нужно создавать и государственных экономических монстров. Большая часть компаний, входящих в рейтинги, которые я упоминал, это частные компании. В стратегических отраслях, где частный российский бизнес объективно не может справиться самостоятельно, можно создавать госкорпорации, но их число не должно увеличиваться, а также частный бизнес не должен вытесняться, отжиматься из тех секторов, где действуют государственные корпорации.

Конкуренция — это действительно основа экономического роста и наиболее эффективный регулятор рынка и стимул инноваций. При достаточно неплохом антимонопольном законодательстве, в том числе новой редакции закона «О защите конкуренции», мы должны признать, что правоприменительная практика еще хромает у нас, а зачастую и просто не работает. Большинство российских компаний сталкиваются с недобросовестной конкуренцией, и решить эту проблему нужно в самое короткое время. Здесь уже прозвучал тезис о том, что государство должно доверять бизнесу, а бизнес должен доверять государству, но это доверие действительно должно покоиться на фундаменте законов и однозначной правоприменительной практике, однозначном толковании законов в судах. Завершение выбранного цикла обеспечило преемственность экономической политики и, с другой стороны, у нас появилось новое окно возможностей для реализации структурных и институциональных реформ, которые намечены были  в начале этого десятилетия, но не все из которых были реализованы. И мы надеемся, что концепция долгосрочного социально-экономического развития будет не просто соглашением о намерения сторон, в том числе власти и бизнеса, но в нем будут определены и конкретные механизмы, инструменты, тактика реализации этих стратегических целей. Без этого никакая стратегия не позволит достичь поставленной амбициозной задачи изменить место России в мире.

Необходимо конкретизировать характеристики социально-экономических реформ, в частности, устранить неясности в проведении налоговой политики. И дело не  только в том, что у бизнеса и власти различаются взгляды на экономическую политику.  У нас внутри правительства разные ведомства отстаивают разные точки зрения. И мне кажется, что наш конгресс может помочь правительству сформировать правильную точку зрения, а именно то, что снижение налогов и улучшение налогового администрирования — это не послабление для  бизнеса, а, действительно, инвестиции в будущее развитие. И дискуссия по НДС должна вестись именно через призму такого подхода. Не только будущие шаги государства нуждаются в уточнении, но и критерии, из которых исходили авторы концепции долгосрочного развития при разработке сценариев будущего. На мой взгляд, наблюдается недоучет влияния внешних рисков, отсутствует четкое понимание того, какова роль инфляции и методов борьбы с инфляцией, присутствует немотивированный в ряде случаев выбор ключевых секторов экономики, и, на наш взгляд,  упор должен делаться, прежде всего, на развитие рыночных стимулов и институтов и на компаниях, готовых работать в условиях конкуренции, поэтому не нуждающихся в тепличной поддержке и в тепличных условиях. Также нужно акцент сделать на устранении избыточного влияния государства. Государство должно заниматься только тем, чем оно обязано заниматься, и существенную роль здесь играет оптимизация функций государства и устранение коррупции. 

Бизнес готов к сотрудничеству, в том числе, на основе аутсорсинга. В последнее время в правительстве были анонсированы как минимум несколько инициатив. Они были Президентом поддержаны, в частности, это аутсорсинг, связанный с управлением федеральными целевыми программами и привлечение независимых директоров в компанию с госучастием. Два дня назад закончилась серия годовых собраний акционеров ведущих компаний. Я просил бы вас обратить внимание на то, что ни на одного человека не увеличилось число независимых директоров в советах директоров компаний. Была такая возможность, но, тем не менее, правительство не воспользовалось этой возможностью, тем самым не выполнило указание Президента и премьер-министра. Хотелось бы отметить в качестве одного из ключевых направлений для сотрудничества научно-технологическое прогнозирование, так называемый «форсайт», который должен как раз определять ключевые сектора инновационного, технологического развития. Известно, что эта методология предполагает формирование согласованного представления широкого круга экспертов, в том числе представителей бизнеса и гражданского общества. Полагаю, что можно было бы идеологию «форсайт» применить и к социальному прогнозированию и разработке сценариев не только технологического, но и социального развития, развития российского государства. 

Очень много мы в последние годы говорили о промышленной политике. Российское бизнес-сообщество нашло здесь понимание с фракцией «Единая Россия», и мы рады тому обстоятельству, что сейчас уже этот законопроект готовится к первому чтению. Но важно понимать одинаково основные цели этого закона и промышленной политики. И мы исходим из того, что промышленная политика — это не ограничение конкуренции на рынке, а выравнивание условий экономической деятельности компаний по сравнению с ключевыми конкурентами. Это не произвольный выбор ключевых секторов, а их определение на основе форсайта. Это не индивидуальные преференции, а прозрачные стимулы для всех. Я не буду подробно останавливаться на других направлениях нашего взаимодействия с фракцией, партией «Единая Россия», правительством, связанных с развитием инфраструктуры, кадрового потенциала, скажу лишь о том, что для достижения вот этих целей, которые для нас, как я уже говорил вначале, являются общими — и для бизнеса, и для государства — необходимо поддержание социального согласия, в том числе на рынке труда и в обществе в целом. Принципы и практика социального партнерства, которые сформировались в последнее время, прежде всего, должны основываться на законе. И именно закон должен сформировать поле ответственности российского бизнеса и сообщества работодателей. РСПП уже на протяжении шестнадцати лет участвует в создании системы цивилизованного регулирования социальных трудовых отношений и связанных с ними экономических отношений. 

Сегодня РСПП является единственным общероссийским объединением работодателей, которое объединяет и координирует позицию российских работодательских отраслевых и региональных объединений во взаимодействии с социальными партнерами. И сегодня у нас есть все основные компоненты для эффективного функционирования российской модели социального партнерства. Достаточная законодательная база, разветвленная система представительства интересов сторон, современные технологии переговорного процесса и способы и механизмы разрешения конфликтов, в том числе трудовых и корпоративных . И система социально-трудовых соглашений, которая сложилась сейчас, включает в себя несколько уровней. Во-первых, это коллективные договоры на предприятиях. Во-вторых, это региональные и отраслевые соглашения и, наконец, генеральное соглашение, положения которого действуют в масштабе всей страны, которое  в конце прошлого года было подписано на очередные три года. Эта система строится на принципе сбалансированности социальных и экономических интересов, и наш союз заинтересован в ее цельности и непротиворечивости. Кстати, отмечу, что национальный реестр, который ведет РСПП, включает сто тридцать девять соглашений разного уровня, заключенных под эгидой РСПП. И мы пытаемся в этих соглашениях добиваться конкретности, достижимости, взвешенности обязательств, которые принимаются сторонами, и повышения ответственности за их выполнение, а также распространение системы коллективных договоров, соглашений и вширь и, что называется, вглубь. И сейчас уже этими соглашениями практически охвачены уже все отрасли и очень многие предприятия. Мы считаем, что инициатива «Единой России» заключать подобного рода соглашения — правильная, но еще было бы важно соединить эту, основанную на законе, технологию отраслевых, региональных и общероссийских соглашений с инициативой, проявленной «Единой Россией» по заключению отраслевых соглашений несколько иного уровня.

Российский союз также заинтересован в том, чтобы все большее число российских компаний использовало в своих бизнес-стратегиях универсальные принципы корпоративной ответственности. У нас, как известно, уже долгие годы существует Социальная хартия российского бизнеса. Год назад мы ее обновили на съезде РСПП, утвердили новую редакцию. И самое главное то, что в  2007 году Социальная хартия российского бизнеса была официально признана Организацией Оъединенных Наций национальным документом, соответствующим принятым в мировой практике стандартам корпоративной ответственности. И еще скажу об одном инструменте совершенствования корпоративного управления. Это корпоративные нефинансовые отчеты. У нас разработана система базовых индикаторов, на основе которых компании обеспечивают сопоставимость своих социальных нефинансовых отчетов. И мы рекомендуем бизнесу, не только членам РСПП, но и членам других бизнес-объединений, использовать эту систему индикаторов. Наш реестр нефинансовых отчетов уже включает сто двадцать корпоративных нефинансовых отчетов. Мы сделали его общедоступным, так что можно присоединяться и к этой методологии.  В целом мне хотелось бы пожелать участникам конгресса успехов в работе. И в следующем году, я надеюсь, что наш конгресс будет организован уже большим числом бизнес-объединений, и обсудят не только планы на будущее, не только роль бизнеса в формировании «Стратегии «2020», но и первые результаты этой работы.

Аркадий Дворкович. У нас теперь есть возможность перейти от отчетов к планам и послушать после представителей предпринимательского сообщества собственно предпринимателей, причем предпринимателей, которые находятся на подъеме, планируют реализацию и уже реализуют крупные бизнес-проекты в России. И мы можем из первых уст, что называется, услышать, каково это — работать в России, и что еще предстоит сделать. Михаил Прохоров, президент группы «ОНЭКСИМ», пожалуйста.

Михаил Прохоров. Добрый день. Уважаемые коллеги, мне хотелось бы сегодня сказать несколько слов о том, как делать инновационный прорыв.

Для того, чтобы определиться, необходимо понять, в какой среде мы с вами работаем. Идет процесс глобализации, и мне этот процесс очень сильно напоминает процесс колониальных завоеваний XVIII — XIX века, только на новом витке человеческого развития. Объектами для этих завоеваний является земля как объект экономического хозяйствования, интеллект, информационное пространство и природные ресурсы. В некотором смысле для оценки инновационного прорыва нужно понимать то, что национальные границы в экономике инновационного процесса стираются. Из этого следует несколько очень интересных выводов.

Вывод первый. Нельзя построить инновационную экономику в одной отдельно взятой стране. Можно построить инновационную экономику для себя и для всего мира, то есть наша задача — откусить большой кусок «инновационного пирога» и разместить его у себя на территории.

Второй вывод интересен тем, что та утечка мозгов, которая происходила за последние 20 лет (по статистике порядка полумиллиона научно-технической элиты уехало из нашей страны), при правильной организации в современных условиях инновационного процесса становится не проблемой, а конкурентным преимуществом. Самое главное — это достаточность интеллекта на территории страны, а он у нас присутствует. А все наши бывшие люди работают на ведущих рынках научных исследований и могут являться как раз нашими добровольными агентами по продвижению наших инновационных продуктов.

И третий вывод –старые конкурентные преимущества в настоящий момент являются все более и более проблемными. Идет процесс разрушения традиционных технопарков, и всем известно, что есть проблемы и в Силиконовой долине, . И уже сейчас инновационные бизнесы, например, проектирование, начинают модернизировать свой подход. Классическим примером стало проектирование «24 часа«, когда  крупные мировые фирмы открывают в различных странах проектные офисы, и 24 часа идет процесс работы над проектом. Таким образом, размыкается, собственно говоря, пространство, вместо 8 часов проект работает 24 часа.

Но нужно четко понимать, какие у нас сложности, для того чтобы их правильно преодолеть.

Первое — наша страна, к сожалению, разучилась ставить системные задачи и их системно реализовывать.

Второе — это разрыв между бизнесом и наукой. Бизнес покупает западный продукт и внедряет его в свое производство, а наука–  та, которая живая – уже стала элементом цепочки западных проектов. Соответственно, на этом сейчас и базируется взаимодействие, то есть нет моста между бизнесом и наукой.

Третья проблема — у нас практически нет рынков, которые производят инновационную продукцию. Даже если они есть, они не систематизированы, они фрагментарны. Что касается интеллекта, здесь та же проблема: российский интеллект и наша наука находятся на очень высоком уровне, но также не систематизированы и не решают стратегические задачи, не работают над определенными приоритетами.

Для того чтобы решить задачу, на мой взгляд, необходимо увязать пять элементов. Первый элемент — это роль и место фундаментальной науки. Второй — конкурентные преимущества России. Третий — как построить новую инновационную инфраструктуру. Четвертый –как выбрать приоритеты. И взаимодействие государства и бизнеса на инновационной почве. Кратко по элементам.

По фундаментальной науке, я считаю, что ее можно условно разделить на две части. Первая, очень важная государственная функция, — это финансирование уровня научной среды. Это математика, это теоретическая физика… То есть уровень интеллекта, то, что отличает интеллектуальную страну от неинтеллектуальной. И вторая часть — это финансирование фундаментальных разработок, которые направлены на конкретные прорывы.

Взаимодействие государства и бизнеса. Я бы выделил здесь три направления. Первое — нам совместно необходимо выбрать инновационную модель. В связи с тем, что старые модели, успешные, сейчас начинают разрушаться (а про проблемы технопарков я скажу чуть позже), нам необходимо создать новую собственную российскую модель. Моя рекомендация — естественно, не отвергать мировой опыт и сделать некоторый гибрид с лучшими элементами американской и китайской модели: четкое  американское бизнес-проектирование и высокая скорость внедрения инноваций и быстрое реагирование на изменение рынка, характерное для китайской модели.

Вторая задача, которую нужно решить, — это определиться, чем занимается государство и чем занимается бизнес. Если говорить бытовым языком, я мог бы привести такой пример: государство выбирает семена, взращивает рассаду, бизнес потом растит деревья и  делает бумагу, целлюлозу и остальные готовые изделия.

И третья задача — это совместно определить приоритеты развития, то есть какие рынки мы выбираем для своего развития.

Следующая важная проблема — это инновационная инфраструктура. В мире, за счет того, что пространство начинает быть единым, классические технопарки начинают разрушаться. Что такое классический технопарк? Это идея, это научно-исследовательские работы, потом ПИРы, потом ОКРы, затем опытно-промышленные установки, мелкосерийное производство и, в конечном счете, производство.

За счет того, что интернет объединил планету, эта цепочка стала разрушаться, и на смену технопаркам приходит такая система, как научный интегратор. В научном интеграторе может работать от 1 до 10 человек. Это люди, которые понимают рынок, ставят задачу, разбивают ее на составляющие части и заказывают по всему миру. Затем в опытной лаборатории проверяют, работает продукт или нет, и начинают продавать этот интеллектуальный продукт опять по всему миру.

Конечно же, немедленно перейти от технопарков к научному интегратору невозможно. Поэтому, собственно, предложение наших специалистов, которые работают со мной, сделать так называемый промежуточный этап. Мы назвали его «технохабом». Основная задача технохаба — это концентрировать интеллект, то есть строить несколько суперсовременных научных центров с универсальными лабораториями, в которых концентрировать различные области знаний. И главная задача технохаба –преодолеть этот мостик между наукой и бизнесом, где идеи превращаются в изобретения, изобретения — в технологии, технологии коммерциализируются, затем бизнес это подхватывает и начинает реальное производство. Задача технохаба — обеспечить это недостающее звено в нашем инновационном процессе.

Несколько слов, конечно, хотелось бы сказать и о приоритетах. Я считаю, что здесь велосипед изобретать не надо, инновационный прорыв должен лежать в области основных проблем человечества: это проблема энергии, проблема экологии, очистка воды, продовольствие, и новая проблема — проблема перемещения, из-за роста стоимости энергии… уже если та тенденция пройдет… Исследования показывают, что через семь лет при том росте энергии, который сейчас существует, и той тенденции, которая наблюдается, практически только 10% населения Земли может позволить себе переезды.

Приоритеты. Представьте себе пирамиду, которая разделена на три части. Первый уровень — мы должны создавать новые рынки или иметь большой процент от этих новых рынков. К конкурентным преимуществам России я бы отнес четыре элемента..

Первое конкурентное преимущество — мы великая энергетическая держава с огромным запасом полезных ископаемых, сам бог нам велел удлинять инновационную цепочку. Второе — у нас самая большая территория, мы великая транспортно-транзитная держава, , мы можем соединять различные рынки. Третье — все отмечают повышенный креатив нашего народа. И четвертое — у нас исторические традиции очень серьезной фундаментальной науки.

Таким образом, на первом уровне я бы выделил следующие возможности. Первое — это альтернативная энергетика. На мой взгляд, переход от невозобновляемых источников энергии к возобновляемым абсолютно очевиден. Вопрос, когда это будет. Но вместо того, чтобы обсуждать, когда это будет происходить, необходимо брать пальму первенства. К альтернативным источникам энергии я отнес бы водородную энергетику, солнце, ветер и ядерную энергетику, где стоит задача — на порядок поднять возможности использования урана, у которого сейчас КПД составляет 1,5–2%. И если не поднять на порядок использование урана, всех мировых запасов хватит на 100–120 лет, то есть не решается принципиальный вопрос обеспечения человечества энергией.

Второе направление — это катализ. Это все, что связано с очисткой воды, с экологией, с экологичным транспортом, экологичным производством. У нас мощнейшая школа катализа, нужно создать рынки, которые эту научную продукцию могут производить и продавать по всему миру.

Третье направление — это образование, то есть поддержка высокого уровня интеллекта. У нас огромная территория и, к сожалению, недостаточное количество населения. В глобальной экономике мы не можем конкурировать с Китаем и Индией, где огромное количество рабочих рук, но мы просто обязаны и можем конкурировать интеллектуально. Интеллект сейчас дает больше, чем простое и расширенное воспроизводство.

Следующее направление, которое мы могли бы посмотреть, — это, как это ни парадоксально, сельское хозяйство. Есть направление, в рамках которого наша страна еще впереди планеты всей, — это семеноводство. У нас уникальные семена, которые являются предпосылкой для создания уникальных гибридов семян  — их можно продавать по всему миру.

И последнее направление, которое наиболее спорное, — это альтернативный транспорт. Наша страна занимает девять часовых поясов. Если также будет продолжаться удорожание сырья, то перелеты и переезды будут невозможны, поэтому никогда человек из Калининграда во Владивосток не попадет.

Это то, что называется реальные рынки и их создание.

Второй уровень — это ключевые обеспечивающие отрасли. Одна из них –материаловедение, куда, кстати, входят и нанотехнологии. Нанотехнологии исключительно важны, но они важны для инновационных рынков, на которых есть квалифицированные заказчики, у которых есть потребности заказывать новые материалы. К этим же обеспечивающим отраслям я бы отнес химию, математику, биотехнологию, молекулярную биологию и некоторые другие.

И третий уровень — это собственно обычный инновационный рынок, который развивается вместе с развитием страны. Это возможности для любого уровня бизнеса развиваться и преодолевать, скажем так, ментальную лень, пытаться изобрести и обогнать не только своих конкурентов, но и западных.

И последний очень важный момент — это создание моды на инновации. Это мощнейший побудительный стимул. В этой плоскости и есть одна из важнейших иррациональных задач и государства, и бизнеса любого уровня: заниматься инновациями должно быть модно, чтобы во всех светских и несветских местах обсуждением, помимо того, кто куда сходил и где был, являлось — кто что изобрел и какие инновации продвигает на рынок.

Я считаю, в заключение, что у нас есть все возможности, никаких критических отставаний у нашей страны нет. Все находится в наших руках, и мы способны на инновационный прорыв.

Спасибо.

Аркадий Дворкович. Михаил, большое спасибо за действительно свежий взгляд на перспективы развития России, на приоритеты. У нас, надеюсь, будет формироваться мода на инновации и вообще новая мода на новое: на здоровый образ жизни, на интеллект, на все то, что определяет успех будущего развития России. Но сейчас у нас есть возможность воспользоваться высокими технологиями и увидеть видеоприветствие, так и хочется сказать, нашего товарища Стива Балмера, генерального директора корпорации «Microsoft».  Благодаря усилиям китайских товарищей корпорация «Microsoft» впервые выскочила за пределы тройки ведущих по капитализации компаний в мире, но от этого слова, которые мы сейчас услышим от Стива Балмера, не становятся менее интересными.

Стив Балмер. Добрый день, я Стив Балмер — генеральный директор компании «Microsoft». Для меня большая честь иметь возможность обратиться к столь представительному собранию политических и деловых лидеров России. Мы в «Microsoft» считаем, что информационные технологии являются важнейшим инструментом, позволяющим развивать человеческий потенциал и творчество, повышать производительность и продвигать инновации. На протяжении трех последних десятилетий мы наблюдали трансформирующий эффект, который оказывают информационные технологии в плане создания новых возможностей и повышения благосостояния сотен миллионов людей по всему миру. Здесь, в России, информационные технологии помогают возрождению национальной экономики. И я восхищаюсь усилиями, которые предпринимают господин Путин и господин Медведев с целью содействия внедрению инноваций и развитию российской индустрии программного обеспечения. Россия имеет рабочую силу мирового класса, систему национального образования, опирающуюся на математические дисциплины и науку. И все в большей степени Россия проводит курс, направленный на поддержку инноваций, свободу и честную конкуренцию и предпринимательство. Вместе взятые эти факторы помогут вашей стране продолжить свой рост в качестве глобального центра технологических инноваций. 

«Microsoft» уже имеет долгую историю присутствия здесь, в России. Мы открыли свой первый офис в Москве в 1992 году, а сегодня у нас тридцать четыре офиса по всей стране. Наша партнерская сеть включает уже более одиннадцати тысяч российских IT  компаний, в том числе такие крупные компании, как «1С», «Лаборатория Касперского» и многие другие. Мы сотрудничаем в области университетских программ типа международных соревнований студентов-разработчиков Imagine Cup, проектов обучения и программ поддержки развития бизнеса. Мы содействуем реализации стратегии развития Российской Федерации до 2020 года, которая построена вокруг четырех «И»: инвестиции, инфраструктура, институты и инновации. Недавно я имел удовольствие вновь посетить Россию, и на меня произвели большое впечатление прогресс, достигнутый вашей страной, и ее потенциал. Я считаю, что еще никогда не было столь интересно работать в сфере информационных технологий в России и что, следуя по пути партнерства и инноваций, Россия сможет воспользоваться открывающимися невероятными возможностями. Мы с нетерпением ожидаем продолжения работы с каждым из вас, нацеленной на создание новых возможностей для каждого человека, содействие расширению бизнеса и устойчивый экономический рост. Вместе мы дадим возможность людям и компаниям по всей России полностью реализовать свой потенциал. Еще раз благодарю за эту возможность и желаю всем получить удовольствие от конгресса. 

Аркадий Дворкович. Спасибо господину Балмеру. И теперь я с удовольствием предоставляю слово председателю Всероссийской общественной организации «Деловая Россия» Борису Титову с ежегодным экономическим докладом «Деловой России» «Стратегия «Двадцать-двадцать»: от экономики директив к экономике стимулов».

Борис Титов. Спасибо, Аркадий Владимирович. Мы сегодня в четвертый раз встречаемся на нашем форуме, соответственно,  «Деловая Россия» подготовила уже четвертый ежегодный доклад. У вас он роздан в папках: это достаточно объемный труд, но это взгляд бизнеса, который, прежде всего, представляет несырьевой, перерабатывающий сектор нашей экономики, на то, как развивается, и как должна развиваться наша экономика в будущем. Действительно, на наших форумах мы давали много предложений, у нас была достаточно серьезно поставлена работа, и многие из этих предложений сегодня уже являются конкретными решениями правительства. Особенно хотелось бы напомнить, что два года назад у нас был почти скандал: нас обвинили в социальном как бы экстремизме, когда мы предложили выровнять минимальный уровень жизни  и минимальный уровень оплаты труда. Тогда это был просто скандал, а сегодня это уже закон Российской Федерации. Но мы еще давали предложения, например, в 2004 году предлагали начать работу над стратегическими планами развития российской экономики. И тогда же мы предлагали сделать эти стратегии на базе смены экономической модели, и назвали ее моделью социально-ориентированного рынка. Нам очень радостно, что и наши с партией «Единая Россия» предложения были услышаны, и в результате в выступлениях Владимира Владимировича Путина и Дмитрия Анатольевича Медведева прозвучала эта идея. Во-первых, мы начали разработку «Стратегии «2020», и она основывается на смене экономической модели от сырьевой – к инновационной. 

Действительно, у нас сегодня экономика развивается быстрыми темпами, но эта задача стоит. Хотелось бы разобраться немножко подробнее, в чем проблема. Наша экономика развивается быстрыми темпами. Действительно, цифры роста российской экономики показывали и показывают очень высокую динамику. Вы видите, основные показатели очень позитивны. Даже уровень обрабатывающих отраслей сегодня опережает в целом уровень роста ВВП. Но есть несколько показателей, которые вызывают сомнение и  тревогу. Во-первых,  давайте посмотрим на цифры экспорта. Конечно же, нас радует, что экспорт рос стремительными темпами, но, если посмотреть на его структуру, то хорошо видно, что он базировался, прежде всего, на высоких ценах на нефть и прочее сырье. В последние годы нам сопутствовала удача: никто и предположить не мог, что цены достигнут — почти достигнут — оценки в сто пятьдесят долларов за баррель. Вдумайтесь в эту цифру. С 1998 года от экспорта поступило в нашу страну чуть меньше тысячи семисот миллиардов долларов, то есть триллион семьсот миллиардов долларов. Вся помощь международного валютного фонда в девяностые годы не превышала двадцать миллиардов. Но вечно цены на нефть такими высокими не будут. И поэтому сейчас начнет стагнировать экономика США, снизится потребление, китайскому правительству надоест дотировать цены, и возникнут новые альтернативные источники энергии: конечно же, это все будет давить на рынок цен на нефть вниз. 

Другой показатель — импорт. Он растет еще большими темпами, чем экспорт, тоже цифра внушительная: за последние годы он вырос в пять раз. Мы ставили на этот период задачу поднять ВВП в два раза, а импорт у нас за это время вырос в пять раз. Мы понимаем, что структура также не очень соответствуют структуре импорта развитых стран. Мы покупаем то, что является всегда технологической гордостью стран — в основном машины и оборудование, которые у нас мало производятся. Это влияет на общую структуру экономики. Я заранее прошу извинения у представителей металлургических компаний, но я буду много говорить сегодня о малом и среднем, среднем и крупном бизнесе. Посмотрите на эту структуру. Пятьсот крупнейших компаний, и только тринадцать процентов являются компаниями перерабатывающего комплекса. Соотношение объема производства в машиностроении и топливно-энергетическом комплексе России еще более показательно. Вот это то, сколько  у нас производит машиностроение — красный столбик, и то, сколько производит ТЭК. Конечно, в нашей экономике, по существу, существует две части — две больших группы, и это хорошо видно на уровне рентабельности различных секторов нашей экономики. И вы видите, что металлургическое производство в среднем тридцать девять процентов, тринадцать в среднем, и насколько низкая рентабельность у нас в других перерабатывающих отраслях.

Зарплата. Мы сегодня мучаемся с персоналом, и понятно почему. Черная стрелка — это добыча сырья — ТЭК. К нему приближаются финансы, но она черная — эта стрелка, но на самом деле, после того, как дали возможность  платить по регрессивной шкале ЕСН зарплата у них вся белая, абсолютно вся, потому что у них очень высокая регрессия по ЕСН. Все это приводит к централизации. Кроме того, что сырьевая структура не очень хорошая, она еще и  по размерам компании тоже выглядит весьма неудовлетворительно.. Вы видите цифры. В 2003 году пятьсот компаний производили пятьдесят восемь процентов ВВП, в прошлом году уже восемьдесят один процент ВВП. Соответственно,  сокращается доля всего остального бизнеса. Это все сказывается на конкуренции в стране. Вы видите, что по опросам предпринимателей тридцать семь процентов чувствуют серьезную конкуренцию как от своих, так и от зарубежных конкурентов, а двадцать и два вообще не ощущают конкуренцию. А как мы знаем, без конкуренции рыночная экономика функционировать не может, именно конкуренция является главным механизмом развития рыночной системы. О чем говорит следующий слайд? Низкий уровень конкуренции не только приводит к монополизации, снижению темпов роста, застою в развитии технологии, но и к росту цен и инфляции, и, что не менее важно, к подавлению частной предпринимательской инициативы, экономической и социальной апатии граждан. Конкуренция  — это развитие, прежде всего, малого и среднего бизнеса, и здесь Сергей Ринатович может больше сказать по этому поводу, но хотелось бы отметить одно. 

Видите, у нас здесь не все в порядке, но многие страны в своей истории проходили такие же периоды развития. Например, в периоды централизации и монополизации в экономике США к тридцатым годам двадцатого столетия быстрый рост экономики при слабом антимонопольном законодательстве привел к той ситуации, что один процент населения владел более шестидесяти процентами активов страны. Но политике правительства президента Франклина Рузвельта, была создана специальная администрация малого и среднего бизнеса, которая нацелила экономику на развитие малого и среднего бизнеса, , на развитие конкуренции, проведение промышленной политики нового курса, и таким образом эта проблема была решена. И сегодня мы видим Америку такой, какая она есть, причем Америка —  это страна самых крупных компаний в мире. Сегодня, как вы видите, только пятьдесят процентов зарплат платится в малом и среднем бизнесе. Еще более характерный пример — Южная Корея, которая после войны дала очень высокий рост за счет развития крупных компаний. Затем, в девяностых годах, не дожидаясь кризиса, как американцы, они решили изменить свою политику, и начали стимулировать развитие бизнеса, конкуренции. И в результате им — одной из немногих стран в юго-восточной Азии — удалось практически избежать знаменитого азиатского кризиса 1997 года. Поэтому  и нам — нашей экономике, нашему правительству — на новом этапе, который сегодня настает, тот этап был очень выгоден, очень правильно была реализована политика опоры на сырьевые крупные компании, потому что мы вышли из кризиса благодаря этой политике. Сегодня мы из кризиса вышли, и в нашей политике все должно быть подчинено главному — развитию массового предпринимательства, частной инициативы, конкурентных рынков. Это главная задача. Если она будет реализовываться успешно, то и другие задачи будут постепенно решаться, в том числе, вопросы социальной системы. 

Для достижения новых целей в экономической политике та политика, которая проводилась нашим правительством в прошлом не подходит, она не совсем соответствует новым целям. Если раньше в условиях выхода страны из кризиса было необходимо принятие волевых, оперативных решений, можно и нужно было централизовать систему, использовать  директивные методы управления, по выражению президента Дмитрия Медведева (когда он сказал: «Часто применять режим ручного управления»), то на новом этапе диктовать свою волю сотням тысяч предприятий невозможно. Поэтому необходимо перейти к более сложной политике — политике стимулов, использованию широкого набора экономических инструментов для тонкой настройки системы экономики. При этом, пока рыночные механизмы не работают в полном объеме, конкуренция не получила достаточного развития, государство не имеет права уходить от выполнения своих обязанностей — регулирования и стимулирования экономики. Предыдущий уход государства под либеральными флагами из экономики в 1991 году слишком дорого обошелся не только экономике, но и всему российскому обществу. В рамках этой политики для реализации поставленных целей у них — у государства, у правительства — должен находиться и активно использоваться широкий набор стимулов, эффективных экономических, финансовых и управленческих инструментов, необходимых для регулирования и стимулирования развития бизнеса, как  в целом, так и в частности, ориентации на том или ином направлении — наиболее выгодном для государства и общества. Но сегодня я бы хотел, поскольку там очень много предложений, остановиться только на одной теме –тех стимулах, механизмах, которые есть у государства в налоговой сфере. 

Сегодня Министерство финансов считает, что налоговая нагрузка в нашей стране — одна из самых низких в мире. Но, как вы видите на графике, российский бизнес далеко не согласен с Министерством финансов. По опросу семисот предприятий, проведенному в марте-апреле 2008 года по заказу «Деловой России» Институтом экономики переходного периода, абсолютное большинство респондентов — восемьдесят процентов — оценили современный уровень налоговой нагрузки как высокий. Согласно опросу Всемирного банка и компании  «PricewaterhouseCoopers» Россия находится только на сто шестнадцатом месте по комфортности для бизнеса налоговой системы. У нас общая налоговая система, нагрузка на бизнес по их данным составляет пятьдесят один и четыре десятых процента. При этом в таких странах, как Китай, Казахстан, Польша, Малайзия, Индонезия — наших основных быстрорастущих конкурентов — эта нагрузка не превышает тридцати пяти-сорока процентов. Кроме этого, они пользуются широким набором различных инструментов, которые стимулируют то или иное направление, например, инновации или образование, или  развитие того или иного сектора экономики. К сожалению, наше правительство в последние годы полностью отказалось от применения налоговых стимулов, таких как налоговые каникулы, налоговые кредиты и налоговые преференции. Поэтому наше мнение, что сегодня необходимо заниматься опять — да, в  2002 году прошла налоговая реформа — но опять необходимо заниматься налогами. И, во-первых,  надо сделать среду конкурентоспособной и общий уровень налоговой нагрузки довести до тридцати-тридцати пяти процентов. Институт Гайдара тоже проводил еще один опрос.  Когда мы спросили: «Какие же налоги больше всего влияют на бизнес?», то получили ответ:  от пятидесяти пяти процентов, и что это, прежде всего, НДС. Поэтому сегодня надо снижать НДС, мы здесь едины со всем нашим сообществом предпринимателей, НДС является наиболее сдерживающим налогом для развития бизнеса. И с Аркадием Владимировичем  я согласен, что именно снижение НДС — это не удар по бюджету, а это инвестиции в будущее — бюджет от этого только выиграет в самой ближайшей перспективе. 

Если мы говорим о налоговых стимулах, то, прежде всего, хотел бы отметить те налоговые стимулы, которые мы предлагаем в нашем докладе по развитию НИОКР. Мне очень понравилось выступление Михаила Дмитриевича Прохорова, это совершенно новый взгляд на то, как должна развиваться экономика. И, наверное, мы только и можем надеяться, что наша экономика станет ведущей экономикой в мире, если будем применять такие нестандартные взгляды. Но кроме того, что надо выработать стратегию, надо еще создать почву для того, чтобы компаниям было интересно вкладывать в научные разработки. Поэтому у нас есть два конкретных предложения. Мы предлагаем возмещать инновационным предприятиям из суммы налогов, выплачиваемых в бюджет, до пятидесяти процентов стоимости их затрат на НИОКР, а также ввести льготы по налогу на имущество организации сроком на три года — не облагать этим налогом вновь купленное технологическое оборудование.

Еще о налогах, о налоговой амнистии. Мы в нашем докладе опять обращаем внимание власти на то, что необходимо продолжить налоговую амнистию теперь и распространить ее на корпорации, на компании. Была она на физические лица, а сегодня это необходимо сделать и для компаний, потому что та налоговая амнистия как раз была недоработана с точки зрения ответственности предпринимателей — как руководителей, как менеджеров своих компаний. Мы сделали предложение, мы предлагаем уже законченный проект законодательного акта по этому поводу. Если он будет принят, то это  будут значительные доходы в наш бюджет. У нас много стимулов для того, чтобы поддерживать, развивать. И некоторые вещи мы предлагаем дестимулировать. Конечно же, мы не могли обойти стороной вопрос об инфляции. Нужно сегодня найти действенные механизмы дестимулирования инфляции. Минфин опять же ставит задачу сегодня как главный инструмент — таргетирование инфляции в качестве приоритетной  в экономической политике и предлагает ряд мер борьбы с ней. Главное, по его мнению, это стерилизация все-таки спроса, откачка лишних денег из экономики. Хотя об этом не говорится вслух, но после того, как уже два раза повышалась ставка рефинансирования Центробанка, становится ясным, что его задача — сдерживание экономического роста. Он считает сдерживание экономического роста основным способом борьбы с инфляцией. Он утверждает, что экономика перегрета. Выводы основаны на канонах западной либерально-экономической школы –не надо стимулировать рост, а надо ограничить рост денежного предложения, стабилизировать макроэкономические показатели. Действительно, так работают инструменты борьбы с инфляцией в развитых экономиках. И эта политика эффективна, но там в результате быстрого роста  еще в послевоенный период большинство бизнес-ниш уже было освоено. И сегодня экономика, по существу, перенасыщена инвестициями. Развитая инфраструктура. На высоком уровне находится конкуренция. Развитие малого и среднего предпринимательства развивается очень эффективно. Действуют внутренние, рыночные саморегуляторы. Наша же экономика еще далеко не выработала свой потенциал ускоренного роста. Даже такие важнейшие секторы, как энергетика, добыча минеральных ресурсов, лесопереработка, агропромышленный комплекс далеки от достижения пика своего развития. Что тогда говорить о строительстве и развитии инфраструктуры или о тех технологиях, о которых мы уже сегодня говорили? Соотношение ВВП к национальным активам у нас — одно из самых низких в мире. По нашему мнению, корни инфляции у нас  — в другом. Посмотрите, пожалуйста, на слайд. Инфляция всегда зависит от спроса и предложения. У нас это соотношение действует ровно наоборот. Спрос, то есть денежная  масса в экономике, в последние годы прямо действует в другую сторону, чем рост инфляции. И по нашему мнению, наша инфляция не в излишнем спросе, хотя и он имеет место, а в крайнем дефиците предложения товаров. Бороться с этой инфляцией надо не сокращением спроса и дестимулированием спроса, а стимулированием предложения. Если же главной целью делать стабилизацию макроэкономических показателей, то тогда мы с успехом стабилизируем отсталость — отсталость технологическую, инфраструктурную и социальную. А системно победить инфляцию мы сможем, если достигнем этих показателей, а это рост ВВП не менее десяти-двенадцати процентов  в год, производительность труда, которая должна повыситься в три раза, доля десяти ведущих товаров в экспорте — не более пятидесяти процентов, НИОКР — не менее двух с половиной процентов ВВП, совместно бизнес и государство, образование пяти процентов. Конечно же, не менее сорока процентов от ВВП должен занимать малый и средний бизнес и средний класс, как было совершенно верно сказано Владимиром Владимировичем Путиным: «Пока у нас не будет шестидесяти процентов среднего класса в стране, среднего класса собственников и сотрудников частных компаний, мы с трудом сможем создать те институты, которые будут успешно бороться с инфляцией». Достигнув этих показателей, мы победим не только инфляцию, но и отсталость. Уже к 2020 году, мы считаем, Россия имеет все шансы стать страной с уровнем жизни не ниже, чем в развитых странах Европы, с диверсифицированной современной экономикой, развитыми демократическими и гражданскими институтами, одной из самых комфортных для жизни стран в мире.

Аркадий Дворкович.  Спасибо, Борис Юрьевич, я теперь становлюсь плохим следователем и ввожу жесткий регламент выступлений. Просьба выступающим не пользоваться той уловкой, что осталось полторы минуты, а потом говорить пять. Вот это недопустимо. Перед тем, как предоставить слово первому эксперту, хочу напомнить, что всем участникам форума была дана возможность ответить на вопросы анкеты, сделать выбор приоритета экономической политики. Мы результаты этого опроса скоро узнаем. Надеюсь, что все сделали ответственный выбор, иначе партии и Правительству придется менять взятый курс на инновационное развитие экономики. От каждого из нас многое зависит, и это важно. И также многое зависит от каждого эксперта, которые сейчас будут выступать, и начнем мы с Владимира Груздева — первого заместителя председателя Комитета Государственной Думы по гражданскому, уголовному, арбитражному и процессуальному законодательству. И вопрос, который  я хотел бы вначале задать, насколько инновационное развитие экономики и мода на инновации возможны без формирования действительно высокой репутации бизнеса в обществе, в стране, является ли это необходимым условием для следования по такому пути.

Владимир Груздев. Я на самом деле хочу все-таки перейти от оценок нашего социально-экономического развития той ситуации, в который мы находимся, к конкретным ситуациям. Вот вы сказали, что нам нужно сделать для того, чтобы наш бизнес стал инновационным, что нужно изменить в головах наших граждан, в том числе, наших предпринимателей, чтобы люди вкладывали больше средств в России, чтобы эти вложения были эффективными. Борис Юрьевич в своем выступлении сказал, одно из предложений, которое мы предлагаем рассмотреть и серьезно обсудить в бизнес-сообществе, вместе с государством, это налоговая амнистия для юридических лиц. Мы с вами провели налоговую амнистию для физических лиц, результаты этой амнистии достаточно скромные. Государство смогло вернуть в бюджет около четырех миллиардов, соответственно,  около тридцати миллиардов было легализовано. Но те физические лица, которые воспользовались этой налоговой амнистией, в основном являлись руководителями своих предприятий и организаций. При этом та ответственность, которая на них осталась как на руководителях, есть до сих пор. Хочу напомнить, что срок налоговой исковой давности составляет три года, однако срок уголовной исковой давности составляет от шести до десяти лет, в зависимости от степени тяжести преступления. Поэтому, конечно же, когда государство в середине девяностых годов не могло обеспечить своих граждан, и граждане кинулись заниматься любыми видами предпринимательства, лишь бы добыть те средства, которые были необходимы для выживания их и членов их семей, совершали много ошибок. Безусловно, президент Медведев говорит, что необходимо преодоление правового нигилизма. Мне кажется, что проведение налоговой амнистии для юридических лиц было бы таким первым шагом. Хочу напомнить, что в предыдущем уголовно-процессуальном кодексе действовала такая процедура, как деятельное раскаивание, то  есть те предприниматели, которые признавали свою вину за неуплаченные налоги, освобождались от уголовной ответственности. Этой нормы на сегодняшний день нет.

Хотел бы сказать, что для проведения эффективной налоговой амнистии мы могли бы предложить ставку тринадцать или пятнадцать процентов по тем налогам с организаций, которые были неуплачены до первого января 2007 года. Государство могло бы получить значительные дополнительные средства  в бюджет, которые, в том числе, могли бы положительно сказаться на удержании инфляции. Предприниматели просто смогли бы снять тот дамоклов меч, который висит практически над каждым из них. Я думаю, что решение этой конкретной проблемы значительно привлекло бы в ряды предпринимателей новых людей, которые сегодня бизнесом не занимаются, и облегчило бы жизнь существующих. Спасибо.

Аркадий Дворкович. Спасибо большое за конкретность и краткость. Я думаю, что это предложение можно будет серьезно и детально обсудить  в рамках круглых столов, которые пройдут во второй половине сегодняшнего дня и завтра, и оно может вполне оказаться на повестке дня в будущей экономической политике. Следующий выступающий Денис Морозов — генеральный директор ОАО «Норильский никель» — не буду полностью название компании воспроизводить. И вопрос, который я задам перед выступлением руководителю компании, которая является  одним из лидеров корпоративного управления в России, насколько важно корпоративное управления для реализации масштабных, долгосрочных инвестиционных проектов в будущем для экспансии за рубеж, и, самое главное, для формирования в России сильного финансового центра. Насколько велика роль в таком сценарии развития публичных компаний, которые будут действовать и работать на российском рынке? Является ли корпоративное управление тем ключом, который может поставить наш бизнес в более конкурентоспособные позиции?

Денис Морозов. Спасибо большое за вопрос. В первую очередь хотелось бы сказать, что целью стратегии социально-экономического развития до 2020 года является превращение России в одного из глобальных лидеров мировой экономики, выход ее на социально-экономический уровень развития высокоиндустриальных стран. Это, в  свою очередь, невозможно без развития предпринимательства, улучшения инвестиционного климата и превращения России в один из ведущих мировых финансовых центров, который мог бы обладать независимой инфраструктурой и обеспечивал бы лидирующие позиции не только на рынках СНГ, но и, возможно, Центральной и Восточной Европы. И приоритетным направлением эффективного развития национального финансового рынка, безусловно, является повышение инвестиционной привлекательности, привлекательности в целом российского фондового рынка. Это происходит, в том числе, и за счет быстрого роста числа публичных компаний, который мы наблюдаем на протяжении последних лет, повышения их инвестиционной привлекательности и прозрачности, повышения качества корпоративного управления и развития механизмов защиты прав акционеров и инвесторов. В свою очередь это приводит и в дальнейшем должно приводить к существенному росту капитализации как российских компаний, так и фондового рынка в целом. Без этого невозможно привлечение масштабных иностранных инвестиций, иностранного капитала, что является важнейшим фактором в технологической модернизации, повышении конкурентоспособности российских компаний и интеграция России в мировую экономику. Без этого также нельзя рассчитывать на эффективные мероприятия по стимулированию инвестиционной активности населения, по формированию широкого социального слоя акционеров и инвесторов. И все это может быть достигнуто толькопри выработке и неукоснительном исследовании правил поведения, которые регулируют взаимоотношения акционеров, инвесторов и объектов инвестирования, в том числе публичных компаний. 

Мы многого добились на этом пути на протяжении последних лет формированию цивилизованного финансового и фондового рынка, но жизнь не стоит на месте, и нам нужно двигаться дальше для того, чтобы приводить правила поведения к тем стандартам, которые уже существуют или должны существовать на рынке. Государство при этом может играть более активную роль защиты прав собственников, регулирования вопросов раскрытия информации, предупреждения недружественных поглощений, рейдерских атак. Дополнительной проработки требуют также такие вопросы, как обязательства компаний, которые делают предложение по приобретению публичных компаний, обеспечение прав и законных интересов акционеров и инвесторов в ходе таких приобретений. И, по-видимому, настало время для разработки нового кодекса корпоративного поведения, который бы соответствовал лучшей отечественной и зарубежной практике. Поэтому, как мне кажется, одной из ключевых тем взаимоотношений государства и бизнеса в этом направлении является дальнейшее совершенствование законодательного регулирования в сфере корпоративного управления и защиты прав акционеров. Именно в этой сфере бизнес может и должен задавать направление движения. Вкладом бизнеса в решение этой задачи должны стать,  с одной стороны, обозначение актуальных проблем, требующих особого внимания законодателей, а с другой стороны, деловая этика и высокие стандарты корпоративного управления. Со своей стороны хочу заверить, что «Норильский никель» и далее будет не только придерживаться, но и задавать такие стандарты для других участников рынка, базировать свою деятельность на принципах честности, прозрачности, подотчетности и ответственности. 

Аркадий Дворкович. Спасибо, Денис. Поскольку Александр Николаевич Шохин ушел, я скажу, что он допустил неточность в выступлении — сейчас как раз удобный момент это сделать. Государство воспользовалось возможностью ввести независимых директоров в составы советов директоров государственных компаний, и я думаю, информация об этом станет известна в самом скором будущем после завершения всех собраний акционеров. Ведущую роль в этом сыграло Министерство экономического развития и торговли. И я хочу предоставить  слово Станиславу Воскресенскому — заместителю министра экономического развития уже без торговли — я забыл, что торговлю отняли у Министерства — но будет возможность сконцентрироваться на развитии, соответственно. И если говорить о развитии, то Борис Титов обозначил дилемму, о которой много говорит министр финансов, между подавлением инфляции и стимулированием экономического роста. Действительно ли есть такая дилемма, или есть все-таки возможность решений, которые подразумевают достижение сразу двух целей?

Станислав Воскресенский. Я, честно говоря, этой дилеммы не понимаю. Выглядит в публичной плоскости все так, как будто бы четырем «И», о которых говорил еще кандидат в Президенты Дмитрий Медведев, противопоставили как бы пятое «И» под названием «Инфляция». Но мне кажется, это противопоставление во многом надуманное, и вот почему. Инфляция всегда будет для власти безусловным приоритетом — я имею в виду борьбу с ней. Почему? От нее страдают, прежде всего, малоимущие, немного зарабатывающие граждане России: таких, к сожалению, еще очень и очень много. И если граждане после тех улучшений в экономике, которые произошли за последние восемь лет, на себе вдруг почувствуют, что ситуация опять стала меняться в худшую сторону, то я боюсь, что многие экономические преобразования, которые планируются, просто упрутся, как это уже было в девяностые годы, в непонимание населения, а, значит, будут реализованы, мягко говоря, не идеально. Поэтому инфляция — это безусловный приоритет, но в этой дискуссии я хотел бы расставить некоторые акценты. Мне кажется, что, говоря об инфляции, фундаментально говорится не совсем о тех ее реальных причинах, которые имеют место. Что я имею в виду? Ведь тот рост цен, который мы сейчас наблюдаем, на мой взгляд, во многом мотивирован тем, что своевременно, к сожалению, мы не смогли создать условия для быстрого, беспрепятственного открытия бизнеса, не смогли создать реально конкурентную среду, не смогли устранить те ограничения и злоупотребления по доступу к рынкам, которое происходит как со стороны монополистов, так и, к сожалению, порой и со стороны органов власти: местных, региональных и зачастую федеральных. Все эти причины на самом деле являются фундаментальными причинами того роста цен, который мы наблюдаем, а совсем не монетарные факторы. И та же производительность труда и энергоэффективность, о которых говорилось, если мы продвинемся по этим проектам, внесут свой безусловный вклад в снижение инфляции. 

Еще один важный аспект — это то, что происходит в мире на тему инфляции, какие дискуссии идут. Мы наблюдаем, что есть некое недопонимание, как мы видим, и в мире. Почему? Посмотрите все цифры по инфляции, о которых сегодня реально докладывает статистика. Они, по-моему, в Евросоюзе почти в два раза выше прогнозных показателей. И центральные банки развитых стран по-прежнему пытаются бороться с инфляцией классическими монетарными способами из серии игры со ставкой рефинансирования и, как мы видим, пытаются бороться безуспешно. Вот экономисты чем интересны? Я говорю это ответственно, как человек с экономическим образованием, они всегда могут объяснить очень хорошо, доступно  и аргументировано некое явление, которое уже произошло, но почти никогда не могут четко объяснить или сформулировать прогноз о том, что будет, или как-то объяснить явления, которые происходят на наших глазах. Мне кажется, что в новом веке, в новом тысячелетии, учитывая, что появляются новые игроки, новые страны, вообще новые условия в мировой экономике, мы все — я имею в виду не только российские власти, но и власти других развитых стран — не вполне до конца понимаем истинную природу возникшей  инфляции. И еще я хотел сказать, что вот утром, когда ехал, думал: «Точно не буду говорить о налогах, что  бы ни произошло», почти дал себе слово, но слово, к счастью не дал, поэтому одну фразу скажу, учитывая, что говорилось здесь об этом активно и президентом РСПП, и Борисом Титовым. 

Та дискуссия, которая идет по НДС, имеет отношение к инфляции абсолютно прямое. Оппоненты снижения НДС говорят, что, якобы, эта мера стимулирует дополнительную инфляцию. Мы считаем с точностью до наоборот, поскольку ставка НДС и ее радикальное снижение — это некий, во-первых,  индикатор того, насколько власть доверяет бизнесу, чтобы отдать на его откуп инвестиционные решения, снабдив серьезными дополнительными средствами, во-вторых, она как раз такое снижение и должна стимулировать: более простое и быстрое открытие новых бизнесов и удешевление инвестиционных проектов. Поэтому в целом, завершая свое выступление, скажу, что противопоставлять инфляции экономический рост, как это, к сожалению, делают некоторые международные организации, по крайней мере, недальновидно.

Аркадий Дворкович. Следующий выступающий Евгений Гавриленков — управляющий директор группы компаний «Тройка — Диалог». Евгений Евгеньевич обычно очень точно называет риски, которые существуют в реализации любого из тех оптимистичных сценариев, о которых сегодня много говорится. Есть ли риски и есть ли у нас ответы на эти риски?

Евгений Гавриленков. Я думаю, что действительно рисков достаточно много, их всегда надо иметь в виду. И первый из этих рисков, который я хотел бы обозначить, общеизвестный, но просто над этим надо постоянно думать — это не только сокращающееся население.  Я думаю, что на каком-то этапе, даже если удастся стабилизировать численность населения, то к 2020 году, как известно, будет достаточно масштабное сокращение численности населения трудоспособного возраста — примерно одиннадцать-двенадцать миллионов человек. И это серьезная проблема, с которой надо работать, которую надо решать. Понятно, что, наверное,  полностью решить эту проблему путем увеличения миграции в Россию не удастся. Я думаю, что надо будет довольно существенно менять наши взгляды.  И вот все, что говорится об эффективности, о повышении производительности труда, об эффективности использования имеющихся трудовых ресурсов — это ключевая проблема, которую надо решать. Известно, что мобильность наших трудовых ресурсов не очень велика. Я думаю, она постепенно будет увеличиваться по мере роста доходов, но параллельно будет идти встречное движение, бизнес будет идти из регионов, которые уже относительно перенасыщены деловой активностью (московский регион, Петербург, ряд других), будет идти естественное рыночное распространение активности, все большее ее повышение. Думаю, что будет идти, естественно, рыночное движение бизнеса, с одной стороны, опережающее развитие деловой активности в регионах, которые близки этим крупным, уже развившимся до определенной стадии территориальным конгломератам, с другой стороны, там, где есть избыток трудовых ресурсов, где он еще недостаточно дорогой — этот труд. И что требуется от государства? Я думаю, что от государства требуется в большей степени концентрация именно на этом втором «И» — инфраструктура обеспечения тех условий, чтобы бизнес мог развиваться именно в том рыночном направлении. 

Именно государство должно обеспечить развитие инфраструктуры в тех регионах, которые могут обеспечить потенциально высокий рост экономики. Другой риск, который, я думаю, более подробно будет обсуждаться завтра  на панели «Финансовые бури, финансовые рынки развития мировой экономики» (я сейчас хотел бы его только упомянуть), это, конечно, внешний риск.  Общеизвестно, что мы зависим от мировой конъюнктуры, , цены на нефть, на металлы. Я бы хотел отметить, что в предыдущие годы эта зависимость постепенно снижалась. Мы видим, что экономика становится чуть более диверсифицированной,  что она становится чуть менее зависимой от цен на нефть. Мы видим, как российские банки, компании все более активно работают на финансовых рынках, занимают капитал для финансирования своего роста. И, в  общем, этот фактор снижает в некоторой степени  нашу зависимость от внешней конъюнктуры, но она остается, и будет оставаться довольно существенной еще на протяжении длительного времени. И хотел бы напомнить, что мы, в общем-то, очень выиграли от того, что в течение шести-семи лет доллар начал такое устойчивое движение вниз, ослабевал против ведущих мировых валют. Это не было единственным фактором, но во многом способствовало тому, что повышаются цены на сырьевые товары, на нефть в том числе, поскольку они торгуются и измеряются в долларах, и это сохраняло нам довольно неплохой профицит по внешней торговле. В номинальных цифрах экспорт в этом году может приблизиться к цифре четыреста пятьдесят-четыреста шестьдесят миллиардов, это, в  общем, довольно большая величина в долларовом выражении. Но точно также слабеющий доллар способствовал повышенной заемной активности наших компаний, наших банков на внешних рынках. Было легко занимать в валюте, которая практически гарантированно ослабевает в первую очередь против рубля. Но, если вдруг на каком-то этапе — через год, через два, через три — поменяется макроэкономическая политика в Соединенных Штатах Америки, а она так или иначе связана с политическими циклами, видно, что, несмотря на то, что доллар уже довольно существенно ослабел против ведущих мировых валют, это позволило американской экономике убрать те дисбалансы, в частности, дефицит по торговым операциям, дефицит по текущим операциям, который по-прежнему составляет пять процентов ВВП. И в условиях слабеющего доллара финансировать этот дефицит становится все сложнее и сложнее. 

Поэтому, я думаю, неизбежно качественное изменение макроэкономической политики через какой-то период времени в Америке, и доллар может начать движение назад. Это тоже один из серьезных рисков. Если доллар будет укрепляться против ведущих валют, то это будет одним из факторов, который как раз и может реализовать сценарии,  обсуждаемые в Правительстве, в частности, более низкие цены на нефть или, по крайней мере, прекращение их роста, соответственно,  на металл и другие биржевые товары. И это будет некое давление: не удар, а давление на платежный баланс, с одной стороны, а с другой стороны  — долг, который наши компании, банки набрали за этот период времени (он приблизился уже где-то к цифре четыреста семьдесят пять миллиардов долларов – совокупный долг, включая долг государства), обслуживать и возвращать этот долг в валюте, преимущественно в долларах. Так вот, обслуживать и возвращать этот долг в укрепляющейся валюте — это тоже может быть определенной проблемой, может стать риском, над которым надо серьезно задумываться. Думаю, что время потихоньку подходит к концу. 

Я бы, конечно, обозначил еще один риск — наш внутренний. Это все, что говорилось на тему инфляции. Я тоже не вижу большой разницы, противоречия между сдерживанием инфляции и экономическим ростом. Я считаю, что низкая инфляция — это та среда, где можно найти баланс, консенсус между всеми экономическими агентами, между их интересами, между населением, между бизнесом, между государством. Совершенно понятно, что когда инфляция высокая — пятнадцать процентов — люди не сберегают, люди тратят. С одной стороны, это способствует улучшению внутреннего потребительского спроса, способствует росту, но, с другой стороны, это подрывает депозитную базу для банков. Банки начинают более активно занимать на внешних рынках, что возвращает нас к той проблеме, к тому риску, о котором я уже говорил. Высокая инфляция на уровне пятнадцати процентов — это не та среда, где компаниям легко занимать на нашем денежном рынке. Если год назад доходность по облигациям была семь-восемь процентов в рублях, и тот рынок бурно развивался, то сейчас это уже большая проблема, поэтому это  тоже сдерживает — высокая инфляция сдерживает диверсификацию. Инфляция — это многоплановое явление. Хотел бы упомянуть об одном факторе, который способствовал ее повышению в предыдущие двенадцать месяцев — это ускоренное наращивание бюджетных расходов. И совершенно очевидно, что, когда бюджетные расходы растут примерно на сорок процентов, это то, что мы наблюдаем в конце прошлого, начале нынешнего года в годовом исчислении, это не та среда, где инфляция может быть ниже десяти процентов — это совершенно очевидно. Поэтому эффективность бюджетных расходов и, в  общем, соблазн их дальнейшего наращивания — это тоже один из рисков, которые надо серьезно иметь в виду. Меня обнадеживают заявления, которые мы все чаще в последнее время слышим, что инфляция будет приоритетом номер один. 

Кстати, бюджет 2009 года и финансовый план до 2011 года дают основания считать, что, скорее всего, инфляцию можно будет довольно быстро вернуть на уровень ниже десяти процентов. Но я считаю, что надо добиваться  в макроэкономической политике, чтобы инфляция была на уровне, приемлемом для всех экономических агентов, а это то, что мы наблюдаем в мире — два, три, четыре, пять, шесть процентов, не выше, где-то в этом диапазоне. Если мы серьезно хотим быть финансовым центром, если хотим стать заметной финансовой державой, понятно, что при инфляции свыше десяти процентов это невозможно. Если бы имели инфляцию по фунту такого уровня в десять-пятнадцать процентов, Лондон никогда бы не был финансовым центром. Наконец, высокая инфляция съедает те пенсионные накопления, которые мы пытаемся создать, поэтому опять-таки я бы делал акцент в более осторожном расходовании бюджетных средств. И речь не идет об их сокращении, речь идет о более умеренном их увеличении с тем, чтобы спрос действительно не слишком опережал предложение. Понятно, что когда мы увеличиваем на тридцать-сорок процентов бюджетные расходы, таким же образом предложение в течение короткого времени вырасти не может, поэтому необходима более умеренная бюджетная политика. 

Аркадий Дворкович. Я думаю, что предшествующие выступления показали, что инфляция, конечно, будет, но меньше, чем сейчас, рост тоже будет, но больше, чем сейчас. И это, безусловно, радует. И сейчас я хотел бы получить ответ еще на один вопрос. Прошли ли мы точку невозврата на пути следования к инновационному сценарию? Насколько вероятно появление моды на инновации или государству нужно еще сделать что-то серьезное, чтобы эта мода возникла? Я предоставляю слово председателю экспертного совета «Деловой России» Антону Данилову-Данильяну.

Антон Данилов-Данильян.  Добрый день, уважаемые коллеги.  Сегодняшние выступающие много говорили об инновациях — это абсолютно разумно: мы действительно с ними связываем надежды на принципиальное изменение траектории движения России в сторону от экстенсивного роста в пользу интенсивного. Но вопрос в том, за счет чего и каким образом мы обеспечим и передачу технологий, и многих других элементов, необходимых для того, чтобы инновационный путь реализовался. Здесь мы видим огромное количество проблем. В докладе, которые подготовила «Деловая Россия» на сегодняшний конгресс,  очень много мер, которые обеспечивают переход к экономике стимулов. Эти меры позволяют  преодолевать четыре важнейших барьера, которые сейчас имеются: дефицит кадров — профессиональных, нужных нам кадров, инфраструктурные барьеры, барьеры, связанные с деятельностью различных администраций и государственные органов, и налоговые. Буквально по одной минуте на каждый барьер.

Вот у нас футбольная тема сейчас очень популярна. Что произошло? Два иностранных менеджера — господа Хиддинг и Адвокаат — обеспечили блестящую реализацию поставленных задач в конкретной области —  в области Первенства Европы и Кубка УЕФА. Да, был определенный риск, когда этих специалистов призывали на работу, были определенные противники, которые говорили, что нет — надо опираться на собственные кадры. К сожалению, российской экономике, которая развивалась традиционным образом, ориентируясь на сырье, для того, чтобы перейти на инновации, нужны кадры, которые знают, как это  делать, как управлять инновациями от старт-апа до массового производства. Поэтому нам необходимы  и менеджеры, и технологи, и инженеры, и высококлассные рабочие, которые будут реализовывать эту линию, но для этого придется менять иммиграционное законодательство, которое у нас абсолютно не соответствует этим целям. Оно не дифференцировано по этим различным группам специалистов, оно не дифференцировано по отраслям, оно носит слишком общий характер. 

Инфраструктурные барьеры. Все мы с вами тут бизнесмены, по крайней мере, большая часть, мы страдаем от того, что у нас огромные платы за присоединение к электросетям, газовым сетевым структурам, системам, проблемы с дорогами. Не секрет, что пятьдесят тысяч населенных пунктов Российской Федерации не имеют постоянных дорог, то есть дорог с  твердым покрытием. И это означает, что огромное количество населения Российской Федерации фактически обречено на натурализацию хозяйства, в конечном счете на вымирание или, по крайней мере, перемещение в крупные города. Эту проблему надо решать, но ее надо рассматривать как бизнес-проект, как инвестиционный проект. Кроме отдельных случаев инфраструктура — это инвестиции. Инвестиционные проекты — окупаемые. Да, просто срок окупаемости гораздо дольше,  чем это принято в обычном бизнесе. Не нужны здесь государственные средства чаще всего, но очень были бы полезны государственные гарантии. И тогда бизнес будет рассматривать эти проекты как свои. И если необходима модернизация производства или строительство нового предприятия, и это отдельный инвестиционный проект, то рядом  с ним будет возникать менее выгодный, может быть, более долгосрочный, но, по крайней мере, не приносящий убытков инфраструктурный проект. Этим надо заниматься.

Административные барьеры. Пять лет назад довольно активно работала комиссия Правительства по административной реформе. Она подготовила предложения по изменению около трехсот законодательных актов, которыми описываются различные функции государственных органов, признанные избыточными. Как вы думаете, сколько процентов этого массива удалось реализовать на практике? Я думаю, такой ответ мне сейчас не дадут даже присутствующие здесь депутаты Государственной Думы, члены фракции «Единая Россия». Меньше десяти процентов. Бюрократия — главный враг инноваций. Что такое инновация? Это прорыв в новое, использование нового. Бюрократия — это символ косности, символ традиционности — они вечные враги. Если не будет четкой политической линии, связанной с ограничением присутствия бюрократии в экономике, ни о каком инновационном пути развития речь идти не может. Вот господин Прохоров только что высказал блестящие идеи в отношении технохабов. Это все очень здорово, но когда вы попытаетесь вашу инновацию, которую вы много лет холили и лелеяли, вы прошли от старт-апа до мелкосерийного производства, а, может быть, до опытных партий, вы сталкиваетесь с нашей бюрократией, которая заставляет вас пройти десять кругов ада: согласование, разрешение, сертификация и многое другое. Причем чем более высокотехнологичный проект, то есть срок жизни соответствующей продукции короток (как трубка мобильного телефона, которая шесть месяцев живет), тем более болезненной становится эта проблема, когда вы просто за тот срок, который есть, не можете решить ничего похожего. Мы в части административных барьеров предлагаем, во-первых,  вернуться к рассмотрению этих трехсот законопроектов,  наладить обратную связь между мнениями бизнеса о том, какие функции нужны, и как они реально на практике реализуются. Для этого мы предлагаем создать экономический совет при Правительстве, преобразовав Совет по конкурентоспособности и предпринимательству. Мы на эту часть работы бизнеса и государства, именно как партнерской работы, должны обращать особое внимание.

Мы предлагаем сделать единый реестр административных проверок для того, чтобы прокуратура, как держатель этого реестра, могла четко выделить для каждого субъекта Российской Федерации, кто из предприятий являются «любимчиками» губернаторов и различных проверяющих органов, а кто ходит в роли «Золушки». И тогда, по крайней мере, станут понятны пристрастия. Мы хотим ввести презумпцию согласия, в соответствии с которой, если вы обратились в государственный орган и не получили в срок соответствующий ответ на свое ходатайство, он считается положительным. И если кому-то что-то не нравится — пожалуйста, в суд. Мы хотим ввести правило, в соответствии с которым любой отчетный или уставный документ предприятия, будучи хотя бы один раз переданным в какой-либо государственный орган, считается переданным государству и тем самым его больше никогда не надо передавать в какие либо иные органы. Это нас, по крайней мере, освободит   от безумного количества копий, которые вечно делаются всеми бизнес-организациями. Мы прекрасно с вами знаем, как это безумное количество макулатуры просто лежит в течение года-другого в органе, потом просто сдается в утиль, а потом снова запрашивается. Такого рода практика должна быть полностью искоренена. Должен быть единый реестр соответствующих документов. Если сгорело или пропало, что-то случилось с государственным органом, тогда в суд, и уже по суду восстанавливайте, если хотите, запрашивайте у нас отдельно эти документы. Такого рода механика является на самом деле предметом партнерства государства и бизнеса. Когда мы изучали концепцию «Двадцать — двадцать», мы обращали внимание, что бизнес является в ней объектом государственного воздействия, а не партнером, вместе с которым надо реализовывать инновационный путь развития. К сожалению, преодолевать этот патерналистский взгляд на жизнь нам придется с вами еще довольно долго. Мы надеемся, что совместными усилиями мы это сделаем. Спасибо за внимание.

Аркадий Дворкович. Спасибо, Антон Викторович. Теперь я хочу предоставить слово Сергею Николаевичу Катырину — вице-президенту Торгово-промышленной палаты Российской Федерации. Вы сделали свой выбор?

Сергей Катырин.  Спасибо, но я, если честно, сейчас не о выборе два слова хочу сказать. Начальство ушло — можно говорить правду. В силу того, что мне довелось участвовать в дискуссиях по стратегии «Двадцать — двадцать» на площадке Торгово-промышленной палаты и на площадке Общественной палаты, есть некоторые огорчительные впечатления, которыми я бы хотел поделиться. Я недавно был не столько участником, а  больше свидетелем дискуссии, которую вели специалисты здравоохранения о той части стратегии, которая касается здравоохранения. Они там сыпали цифрами, терминами, которые, конечно, я не все запомнил, но некоторые вещи мне запали в голову. Вот, например, посыл такой. У нас сейчас самая большая проблема — сердечно-сосудистые заболевания, восемьсот шестьдесят смертей на сто тысяч жителей, если я правильно помню. Посыл к тому, что мы к 2020 году должны достичь цифры шестьсот, – снижение, может быть, не радикальное, но реальное. Справочно говорю, во Франции это сегодня сто восемьдесят два. Дальше идут цифры, что мы предполагаем за этот срок увеличить продолжительность жизни россиян на десять лет — с шестидесяти пяти до семидесяти пяти, притом что у нас только к 2020 году предполагается до 4,5-5 %– (так стоит в документе)  увеличить долю ВВП, выделяемую на здравоохранение. Во Франции сегодня — это 7,5%. Я к чему этот пример привожу?

Не все, даже те, кто работают в различных сферах, понимают, каким образом можно достичь того, что написано в нашей стратегии. Я думаю, что важнейший фактор, чтобы власть сама разобралась, каким образом к этим цифрам двигаться, убедила тех, с кем она предполагает это реализовывать — я имею в виду и специалистов, и бизнес, и вообще гражданское общество, что мы можем этого достичь, и каким образом можем достичь. Коллеги уже говорили,  и Александр Николаевич, в том числе, упоминал, что помимо этого еще должна быть этапность и критерии оценки: прошли мы этот этап, а достигли ли мы того, что закладывали, или не достигли? В любом виде спорта, если команда не верит в победу, они никогда не победит. Команда, которая предполагает реализовывать стратегию, она вообще представляет, каким образом мы будет побеждать по различным направлениям? Я думаю, что это одна из важнейших задач ближайшего времени. То, что  есть такая стратегия, замечательно. То, что дискуссия по ней сегодня ведется на всех площадках, замечательно, но надо, чтобы итогом дискуссии было взаимопонимание, каким образом мы все вместе это будем достигать. 

Второй тезис, который я вынес из этих многих дискуссий, больше касается  экономики и торгово-промышленной палаты. Если мы предполагаем инновационно двигаться вперед в эти ближайшие годы, полагаю, что ведущие наши партии и парламент в целом по-другому должны организовать свою работу. Мы не можем дальше принимать законодательство, которое берет проблему, одно звено вырывает из этой проблемы, принимает законодательство по этой части, ничего сопровождающего нет, но считается, что вопрос решен. А вопрос решен зачастую в обратную сторону. Я вам приведу пример опять из нашей с вами практики. Водный, лесной кодекс. Я думаю, что ни один союз, ни одно объединение — ни РСПП, ни Торгово-промышленная палата, ни «Опора» — никто вообще не поддержал в целом те законопроекты, которые двигались тогда в Госдуму. Все, что тогда предполагали, сегодня свершилось. В лесу нет ответственного за лес. Сверху эту службу уничтожили, снизу ее никто не успел создать из субъектов Федерации. Начали огораживать лесные угодья. К нам в Общественную палату сейчас идут жалобы за жалобой о том, что выкупают лес или и берут в аренду, огораживают — это моя собственность, мое имущество, никого туда не пущу. Ну, и так далее. 

С водным кодексом что? Его вообще превратили в инструмент рейдеров. Сегодня договариваются с контрольными службами, нормы по сливу, которые, в общем-то, еще никто и не установил, но уже контроль за этим есть, приходят, насчитывают штраф, который многократно превышает стоимость этого предприятия,  а дальше уже по программе, которая каждым из этих рейдеров заложена. Если не будем законы сопровождать сразу всеми нормативными документами, которые в законе обозначены (отсылочные нормы), законодательство будет против бизнеса работать. Поэтому, договариваясь, так как у нас тема «Стратегия «Двадцать — двадцать»: роль бизнеса, роль власти», в первую очередь мы должны договориться о том, чтобы мы все-таки решали, во-первых,  каким образом мы движемся, во-вторых, чтобы мы в комплексе решали проблемы, в первую очередь, на законодательном уровне, если мы хотим, чтобы у нас вся экономика развивалась в соответствии с нашим законом.

Аркадий Дворкович. Слово предоставляется Валерию Фадееву — главному редактору журнала «Эксперт» и члену Общественной палаты Российской Федерации. Журнал «Эксперт» всегда находит все лучшее, это приятно: лучшие компании, лучшие регионы. Проект «Российский дом будущего» также связан с поиском лучших проектов. Как вы видите наш дом будущего в более широком смысле?

Валерий Фадеев.  Я сейчас постараюсь на эту тему выйти. Аркадий Владимирович, вы когда задавали предыдущий вопрос, прошли ли мы точку невозврата в отношении инноваций, вы что имели в виду? Что мы ее прошли так, что уже никогда не вернемся, или что-то другое?

Аркадий Дворкович. Я имел в виду, есть ли еще риск следования иному сценарию — сценарию, при котором инновации не станут модой, а пока они еще, по-моему, не стали модой.

Валерий Фадеев. Я думаю, что риск очень большой. Я думаю, что мы все немножко пребываем в состоянии эйфории и явно переоцениваем качественно то состояние, в котором находимся. И здесь могут быть, в результате этой эйфории, совершены серьезные ошибки. Скажем, относительно инновационного развития и репутации бизнеса тот вопрос, который вы задавали чуть раньше, относительно «Российского дома будущего», зачем мы это делаем? Пример жилищного строительства вообще очень показателен. Далеко ходить не надо: возьмите жилищное строительство в Москве. В основном это точечная застройка  и уродливые дома. Задача наших коллег — девелоперов и строителей — продать как можно больше квадратных метров и получить как можно больше прибыли. И при этом приходится еще делиться с бюрократией. Бюрократия все время повышает ставки. И все это вместе превращается в снежный ком. Потребители получают все более дорогие квартиры, а город получает все более испорченный вид и испорченную среду обитания. Вот реальное положение дел сегодня в Москве и во многих других больших городах России. В чем смысл проекта «Российского дома будущего», о чем спросил Аркадий Владимирович? Как раз попытаться устроить коммуникации между бизнесом, властями (местными, муниципальными), архитекторами, интеллектуалами, общественностью так, чтобы попытаться эту парадигму изменить: от точечной застройки перейти к размышлениям о том, какие нам надо строить города, как должна выглядеть среда обитания в целом, а не только отдельные дома и отдельные квартиры. Это очень тяжело идет, потому что машина налажена: комбинаты бетонного домостроения производят те же самые бетонные блоки, которые производили пятьдесят лет назад, и все,  в общем и целом, довольны: и бизнес, и местные власти, и даже иногда потребители. 

Еще одно замечание у меня относительно доклада Бориса Титова. Все-таки там была цифра удивительная, что доля добавленной стоимости малых и средних предприятий в России составляет одиннадцать и четыре десятых процента. Это неправильная цифра, я готов с этим спорить. В промышленности доля только средних предприятий составляет примерно сорок процентов. И это очень тоже важно для понимания того, какую роль сегодня играет средний и малый бизнес для страны. Когда мы занижаем эту долю, то мы как бы сами себя обижаем и ставим себя в ненадлежащее место. Вообще, средний бизнес работает в чрезвычайно жесткой среде. И часто говорят, когда принимают государственные решения, а как же бизнес? А бизнес подожмется. А бизнесу, особенно среднему, поджиматься  уже некуда. У Бориса Титова в докладе были цифры рентабельности: рентабельность очень низка. Мы все прекрасно понимаем, и вы понимаете лучше меня, что за последние годы все издержки росли: энергия, металлы, цемент, расходы на инфраструктуру, на подключение и так далее. Это все приводит к снижению рентабельности. Если это продолжится еще некоторое время, то значительная часть российского  бизнеса просто обанкротится, она не выдержит такого низкого уровня рентабельности. И эта значительная часть приходится на средний бизнес, а не на малый, который все-таки может существовать на локальных рынках, и не на крупнейший, который существует в международной, мировой среде, и здесь очень важным становится снижение налогов, о котором много говорили.

Следующий важнейший пункт издержек — это рост зарплаты. Зарплата выросла за последний год в номинале на тридцать два процента. Вычтем инфляцию — получим семнадцать процентов. Семнадцать процентов рост средней зарплаты по стране — это безумие. Не может зарплата в стране, где, в  общем, экономика пока только начинает развиваться, расти на семнадцать процентов  в год. Это как-то надо остановить. Мы очень гордимся тем, что у нас растет благосостояние народа, но издержки бизнеса не менее важны. И надо начать эту дискуссию и прийти к каким-то мерам по торможению роста зарплаты. Кроме того, такой рост зарплаты очень тесно связан с состоянием общества. У нас в обществе доминируют исключительно потребительские настроения. Сегодня общество находится в состоянии шокового потребления: больше зарплата — больше потребление. Ценность труда, например, вообще не обсуждается: труд перестал быть ценностью. И в этих условиях, когда труд перестал быть ценностью, очень сложно говорить о мобилизации под большие проекты. Много рассуждаем о том, что нам нужны большие проекты, но только не очень понятно, кто их будет исполнять, начиная от бизнеса и заканчивая рабочими. Это последнее, что я хочу сказать. Это требуется от государства, несомненно. Только государство может задавать долгосрочные рамки для ведения бизнеса, начиная от жилищного строительства  ( стандарты жилья и технологические коридоры, которые только и могут обеспечить долгосрочное видение перспектив жилищного строительства), заканчивая большими инновационными проектами.

Аркадий Дворкович.  Я хотел бы задать вопрос Игорю Юргенсу — руководителю Института современного развития. С вашей точки зрения, есть ли шанс, что в России появится новое поколение чиновников, предпринимателей, исследователей, просто новое поколение людей, автолюбителей, сотрудников Госавтоинспекции, которые не будут знать, что такое коррупция? Или, как можно было говорить еще несколько лет назад, скорее инопланетяне прилетят в Россию?

Игорь Юргенс.  Мы сегодня обсудили инфляцию. Инфляция не должна выходить за две цифры. Вот мы обсуждаем коррупцию: коррупция тоже не должна выходить за две цифры. Если она не выйдет за две цифры, мы считаем, что мы ее уже по многом победили. Полностью победить ее на территории Российской Федерации в течение пятидесяти лет нельзя. Это показал пример Сингапура, который с ней пятьдесят лет борется во главе со службой, которой даны полномочия, несравнимые с нашим ФСБ. Это большой культурный, интеллектуальный, ментальный вопрос. Сейчас перед нами стоит вопрос: наполнить содержанием работу Совета по борьбе с коррупцией. Сегодня в публичную сферу выходит национальный план по борьбе с коррупцией из четырех больших разделов. Каждый с ним может ознакомиться. Государству надо помогать. Первая проблема — в Совете по борьбу с коррупцией и в президиум Совета входят одни чиновники. Сами себя они ограничивать в этом не будут. Коррупция в высших эшелонах власти вообще недоступна гражданскому обществу. Если мы можем, как вы правильно говорите, с ДПС разобраться, возможно, с пожарниками, с ЕГ и так далее, то мы не можем разобраться со «сверхкоррупцией» — многомиллиардной — в высших эшелонах власти. Соответственно,  в Совет по коррупции — прошу вас, Аркадий Владимирович, передайте наказ съезда — нужно включить кого-то и от бизнеса, и от гражданского общества. 

Второй элемент заключается в том, что, конечно, мы, как гражданское общество, подготовим по максимуму свои предложения по конкретным технологическим блокам коррупции и по тому, как населению говорить о том, как это плохо, и как это бьет по их карманам.  Но это тоже не будет иметь никакого серьезного значения и влияния, если у нас не будет политически конкурентной системы, если мы будем обращаться в правящую партию, а правящая партия будет прикрывать своих, если в правящую партию воры в законе входят на региональном уровне и так далее, не буду дальше говорить, и если у нас не будет доступа к искренне свободным средствам массовой информации, куда мы эту информацию про коррупцию можем слить. Характерный пример, и я на этом заканчиваю. Одни из блестящих примеров борьбы с коррупцией, который государство умудрилось осуществило, несмотря на огромное сопротивление коррупционеров от системы образования, это единый государственный экзамен. Действительно анти-коррупционно прошла кампания, и дочки, и сыновья потом стояли и разводили руками: мне помогали и т.д.,  а не смогли мне пронести вот эту шутку. Скандалы. Что делает первый канал телевидения, находящийся в руках государства, в отношении этого самого анти-коррупционного действия за последнее время? В прошлое воскресенье включаю случайно программу «Время»: девочки и мальчики вешают ЕГ  на виселицу, и тут же строчка идет: «Две выпускницы повесились от ЕГ». Это кто заказал и кто показал? Вот вам борьба с коррупцией на государственном первом канале. Это масштабный, большой вопрос. Нам всем надо в это включаться. И я вас очень прошу, уж как минимум несколько показных мероприятий. Ну, что-нибудь сделайте, чтобы народ поверил, что мы боремся с коррупцией.

Аркадий Дворкович. Борьба будет нелегкой — это точно. У нас есть возможность услышать взгляд со стороны, взгляд извне: боятся ли Россию, или рост России выгоден для всего мира? Желько Богетич – главный экономист Всемирного банка по России.

Желько Богетич. Господин председатель, уважаемые дамы и господа, уважаемые коллеги, прежде всего, я бы хотел сказать, что я тоже очень доволен великолепным успехом российского футбола. Разрешите выразить благодарность Конгрессу национального бизнеса России за приглашение и авторам представленного доклада за тщательно подготовленный информативный материал, в котором приводятся ссылки на результаты многих интересных исследований, в том числе и исследований Всемирного банка. В докладе представлен широкий анализ экономической ситуации в России, отмечены ее значительные достижения в экономическом развитии за последние восемь лет, ее хороший потенциал для устойчивого экономического роста. Также затронуты и наиболее актуальные проблемы экономического развития России, о которых неоднократно говорил и Всемирный банк, а именно низкий уровень конкуренции в большинстве секторов в регионах, неразвитость сектора малого бизнеса, административное давление и коррупция, дефицит квалифицированной рабочей силы, низкая инновационная активность, растущая с 2007 года инфляция.

Хочется поддержать тезис авторов доклада о том, что одной из самых главных задач экономической политики должно стать продвижение конкуренции, развитие массового предпринимательства, уход от ресурсно-ориентированной и дедиверсифицированной к инновационной экономике. Но как этого достичь? Здесь я бы хотел сказать, что последние исследования Всемирного банка по вопросу производительности в Восточной Европе и странах СНГ показывает, что основными факторами роста производительности являются экономическая  стабильность, качество инфраструктуры, финансы, институты и образование. Мне кажется, что все эти факторы согласуются с четырьмя «И» Президента Российской Федерации: институты, инфраструктура, инновации, инвестиции. 

Тем не менее, в докладе есть ряд тезисов, которые представляются мне спорными. Во-первых,  отношение инфляции к макроэкономической стабильности, с одной стороны, и долгосрочного экономического роста с другой стороны. Я не вижу «берлинской стены» между этими двумя целями экономической политики. В самом деле, важен баланс, важно обеспечить оба этих фактора: и низкую инфляцию, и макроэкономическую стабильность, и высокий уровень производительности труда, экономического роста. Это два разных, но взаимозависимых инструмента достижения цели: макроэкономическая политика, фискальная, налогово-бюджетная и монетарно-денежная политика — для обеспечения низкой инфляции, а, с другой стороны, структурные реформы для обеспечения более высокого уровня производительности и долгосрочного экономического роста. Второй пункт — снижение налоговой нагрузки. По-моему, это не является основным фактором, сдерживающим экономический рост. Как показывает наше исследование, основные факторы более связаны с вопросом макроэкономической стабильности, инфраструктуры, институтов и так далее. Вопрос снижения НДС с восемнадцати до двенадцати процентов, по-моему, ограничивает огромные пути доходов государства во время, когда есть значительные новые обязательства: повышение государственных расходов для инфраструктуры, пенсионного обеспечения, здравоохранения и образования. Поэтому, мне кажется, что было бы умно сделать эту реформу налоговой политики более осторожно и посмотреть на другие налоги в качестве кандидатов на снижение общей налоговой нагрузки. В принципе, НДС — самый большой и стабильный инструмент налоговой политики, который взимается на потребление, самый большой агрегат макроэкономики. Им не облагаются инвестиции в экспорт, поэтому он стимулирует инвестиции и спрос. Другие налоги — на капитал и рабочую силу – имеют более отрицательное влияние на долгосрочную аккумуляцию капитала и экономический рост. 

Третий пункт — это вопрос очень актуальный, вопрос перегрева экономики. По-моему, перегрев экономики — это факт. Вопрос  в том, что делать. И снова я думаю, что возможно достичь баланса, возможно обеспечить обе цели экономической политики: низкую инфляцию и долгосрочный экономический рост. По-моему, первое — это необходимое условие второго. В конце я бы хотел добавить, что экономический performance Российской Федерации в последние девять лет был очень и очень хороший, и необходимо сохранить эти результаты в будущем. Но, несмотря на то, что в России осуществлен ряд важных реформ, в основном в бюджетной сфере, значительная часть структурных реформ все еще требует завершения. Завершение этих реформ является необходимым условием для вступления России в новое десятилетие устойчивого экономического роста. В свете этих реформ хочется, прежде всего, отметить следующее. Необходимо  краткосрочно снизить инфляцию,  ускорить структурные реформы, реформы, направленнные на улучшение деловой среды, инвестиции в новый климат, снижение барьеров для мелких и средних предприятий, инновации, решение инфраструктурных проблем, снижение торговых барьеров, развитие открытой торговой среды, дальнейшее развитие конкуренции, диверсификации, развитие институтов независимости, эффективности и прозрачности в судебной системе. Если эти все реформы реализуются, я думаю, что перед Россией стоит еще одно десятилетие успешного экономического роста, и, что более важно,   улучшение качества жизни российского народа. На этой дороге она может положиться на достойного, сильного партнера — Всемирный банк. Спасибо.

Аркадий Дворкович. Спасибо за этот взгляд со стороны. Вообще, хорошо, что вопросы нашей политики, налоговой политики, снижение НДС мы будем определять сами без участия МВФ и Всемирного банка, хотя МВФ и Всемирный банк оказали действительно серьезную поддержку нашим реформам в девяностые годы. За это большое им  спасибо. И наконец, я хочу предоставить слово человеку, который написал книгу о мечте  — Ростиславу Ордовскому-Танаевскому Бланко,  президенту корпорации «Ростик Групп», члену генерального совета «Деловой России». Какая у вас мечта?Ростислав Ордовский-Танаевский Бланко. Добрый день, дорогие коллеги. В  общем, сегодня очень много интересного прозвучало в этом зале:  и задачи, и вызовы, и планы, и проблемы. Но, находясь в этом зале, мне показалось, что я смотрю фильм в очередной раз, потому что есть пример, который мы можем использовать для того, чтобы понять, чем это все кончится, или если не следовать этому примеру, куда мы можем прийти. А пример этот относится к стране, которая далеко от России. Эта страна называется Венесуэла. В шестидесятых годах, когда цены на нефть тоже были очень высокие, не сравнить с сегодняшним днем, там тоже страна себя чувствовала непобедимой, там тоже страна себя чувствовала в стабильности, и там тоже было миражное ощущение, что эта стабильность навсегда. В этой стране  тоже проходили встречи, на которых обсуждались необходимые меры, как и сегодня здесь. Но при этом страна не диверсифицировала экономику, не развивала конкуренцию, причем не только в экономике, но и в политике, придерживалясь, как и сегодня Россия, очень высоких протекционистских мер. Наверное,  единственно, чем отличалась Венесуэла от России, это то, что там уже был средний класс. Естественно, там теплее, и там говорят по-испански. Но за недолгие годы высоких цен на нефть страна стала избалована, она вообще потеряла ощущение реальности. И мы все сегодня знаем, чем это кончилось. Как раз книга, которую я написал, и которую я представлю сегодня вечером —  «Мечта о России»,  рассказывает о плачевном опыте и о том, что нам нужно сделать, чтобы избежать плачевного опыта и сделать Россию действительно непобедимой.

Мы сегодня находимся на очень интересном перепутье. И для того, чтобы Россия поднялась на ноги по-настоящему, нужно обратить внимание на самый главный ресурс — на нас, на людей, на наше новое поколение. Оно должно быть хорошо образовано, причем с детства, оно должно быть здорово, а это наша, в первую очередь, ответственность, а не Правительства, и оно должно себя чувствовать безопасно — и здесь большая роль Правительства. И тогда, действительно, мы можем проснуться  в раю. В  общем, мы сегодня выбрали лозунг «Пора предпринимать». Действительно, если мы предпримем шаги и отнесемся к нашему главному ресурсу серьезно, то, может быть, не к 2020, а, может быть, к 2025 году проснемся в раю, а не в европейско-азиатской Венесуэле. Я надеюсь на Россию. Спасибо.

Аркадий Дворкович. У меня есть официальное сообщение счетной комиссии. Обработано тридцать пять процентов бюллетеней. За развитие сырьевого сектора и крупных транснациональных корпораций высказалось ноль целых две десятых процента избирателей,  за расширение государственных социальных программ — девять процентов, за стабилизацию макроэкономических показателей  и борьбу с инфляцией через ограничение внутреннего спроса и стерилизацию денежной массы — семнадцать целых и восемь десятых процента и за стимулирование экономического роста и диверсификацию экономики, развитие конкуренции — семьдесят два процента.  Голоса продолжают подсчитываться. У нас закончились выступления экспертов. Я хотел бы поблагодарить всех, кто взял на себя ответственность произнести сегодня со сцены свои идеи. Мне кажется, что выступающие нас не разочаровали. Поблагодарим их за выступление. Я старался не мешать естественному течению событий на сегодняшнем форуме, желаю успеха его дальнейшей работе, и желаю, чтобы этот форум действительно стал хорошей традицией. Сейчас я хотел бы предоставить слово Борису Титову для объявления организационных моментов.

Борис Титов. Прежде чем говорить об организационных моментах, я от вашего лица хотел бы поблагодарить Аркадия Владимировича Дворковича, потому что нечасто руководители экономического блока государства соглашаются не только участвовать в мероприятиях бизнеса, но еще и модерировать эти мероприятия, направляя их в правильное русло. Спасибо большое, Аркадий Владимирович. Я действительно хотел бы объявить организационные события, которые будут происходить  в рамках нашего форума сегодня. Вы знаете, что у нас сегодня будут проходить круглые столы. У вас есть их программа, но я хотел бы предупредить, что они начинаются сегодня на полчаса раньше, в четырнадцать часов. А в шестнадцать часов у нас будет очередное заседание Столыпинского клуба, который будет проводить Максим Шевченко, и который будет посвящен теме репутации и нравственности бизнеса. Будут дискутировать очень известные эксперты, бизнес, представители власти и церкви различных конфессий на тему, как поднимать репутацию и нравственность бизнеса. Мы уже сегодня объявим о результатах второго рейтинга ВУЗов, проведенного «Деловой Россией» совместно с Союзом ректоров и Министерством образования и науки, рейтинга ВУЗов с точки зрения работодателя. Это уже второй рейтинг. Сегодня он готов, и мы объявим его результаты. Завтра в шестнадцать часов у нас состоится подведение итогов акции «Пора предпринимать» и подписание соглашения, которое мы назвали «Совместной программой действий между партией «Единая Россия» и предпринимательским сообществом», которое основывается на уже подписанных региональных и отраслевых соглашениях, где бизнес изложил основные свои проблемы,  и они будут приложены к соглашению. Партия сказала, что она будут содействовать их решению, при этом имеются в виду не проблемы общего плана, а именно глубинные проблемы, поэтому мы и сделали это по отраслям и регионам. 

Второе. Бизнес — те, кто подписал, естественно, это соглашение — берет на себя обязательство быть открытым и немного больше выполнять социальные обязательства, чем от него требует законодательство, но говорит о том, что власть должна доверять бизнесу. Этому бизнесу она должна доверять. И партия становится нашим доверенным лицом по отношению к бизнесу. И нам она верит и говорит о том, что надо сделать так, чтобы нам поверили и все остальные ветви власти. Поэтому завтра в шестнадцать часов мы вас приглашаем на это торжественное мероприятие.

 Аркадий Дворкович.  Я забыл поблагодарить еще участников дискуссии за дисциплину, которую они проявили. Это первое на моей памяти пленарное заседание, которое началось и закончилось вовремя за последние несколько лет. 

Борис Титов. А я хотел бы поблагодарить участников дискуссии, особенно тех, которые сидят вот на тех стульчиках, за то, что, когда я делал презентацию, им ничего не было видно на экране. Поэтому  я хотел бы извиниться перед вами за то, что презентация так происходила –.

Аркадий Дворкович. Спасибо всем.

PAGE  
1

